
1/4

Medij:
Datum:

Rubrika

Napomena:
Površina:

01.01.2017

Bez naslova
1888

Strana: 82,83,84,85

Autori:
Teme:

Srpska ekonomija

Piše: Vladimir Đuričić
Generali osiguranje

Naslov: Kako do sistema u kome je prepoznat pacijent?

GENERALI OSIGURANJE SRBIJA a.d.o. kliping centar Srbije
www.ninamedia.rs

http://www.ninamedia.rs


2/4

Medij:
Datum:

Rubrika

Napomena:
Površina:

01.01.2017

Bez naslova
1888

Strana: 82,83,84,85

Autori:
Teme:

Srpska ekonomija

Piše: Vladimir Đuričić
Generali osiguranje

Naslov: Kako do sistema u kome je prepoznat pacijent?

GENERALI OSIGURANJE SRBIJA a.d.o. kliping centar Srbije
www.ninamedia.rs

http://www.ninamedia.rs


3/4

Medij:
Datum:

Rubrika

Napomena:
Površina:

01.01.2017

Bez naslova
1888

Strana: 82,83,84,85

Autori:
Teme:

Srpska ekonomija

Piše: Vladimir Đuričić
Generali osiguranje

Naslov: Kako do sistema u kome je prepoznat pacijent?

GENERALI OSIGURANJE SRBIJA a.d.o. kliping centar Srbije
www.ninamedia.rs

http://www.ninamedia.rs


4/4

Medij:
Datum:

Rubrika

Napomena:
Površina:

01.01.2017

Bez naslova
1888

Strana: 82,83,84,85

Autori:
Teme:

Srpska ekonomija

Piše: Vladimir Đuričić
Generali osiguranje

Naslov: Kako do sistema u kome je prepoznat pacijent?

GENERALI OSIGURANJE SRBIJA a.d.o. kliping centar Srbije
www.ninamedia.rs

http://www.ninamedia.rs


1/1

Medij:
Datum:

Rubrika

Napomena:
Površina:

01.01.2017

Bez naslova
147

Strana: 151

Autori:
Teme:

Elle

Redakcija
Dobrovoljni penzijski fond Generali; Generali osiguranje; Generali osiguranje

Naslov: DECENIJA USPEHA

GENERALI OSIGURANJE SRBIJA a.d.o. kliping centar Srbije
www.ninamedia.rs

http://www.ninamedia.rs


1/1

Medij:
Datum:

Rubrika

Napomena:
Površina:

01.01.2017

Poslednja
579

Strana: 84

Autori:
Teme:

Nova ekonomija

naručena objava
Generali osiguranje

Naslov: GENERALI

GENERALI OSIGURANJE SRBIJA a.d.o. kliping centar Srbije
www.ninamedia.rs

http://www.ninamedia.rs


1/1

Medij:
Datum:

Rubrika

Napomena:
Površina:

01.01.2017

Promocija
90

Strana: 120

Autori:
Teme:

Men`s Health

Redakcija
Generali osiguranje

Naslov: GODINE USPEŠNOG POSLOVANJA

GENERALI OSIGURANJE SRBIJA a.d.o. kliping centar Srbije
www.ninamedia.rs

http://www.ninamedia.rs


1/6

Medij:
Vreme:

Link:

04.01.2017 13:29

http://www.svijetosiguranja.eu/hr/novosti/prva-godina-solventnosti-ii-promjene-su-velike-pravi-
Autori:
Teme:

svijetosiguranja.eu

Generali osiguranje; Konkurencija..
Naslov: Prva godina Solventnosti II: Promjene su velike, pravi rezultati tek se očekuju

19474

Uoči pune primjene Solventnosti II većina osiguratelja tvrdila je da nastupa nova era u osigurateljnom
poslovanju te da će nova europska zakonodavna regulativa iz temelja promijeniti dosadašnji način
razmišljanja  i  rada u osiguravajućim društvima.  Sada,  nakon gotovo godinu dana pune primjene
Solventnosti II, postavlja se pitanje koliko su te najave bile točne i tko je što izgubio ili dobio radeći po
novim zakonskim regulama.[Zvonko Gajski]

Kada se uoči početka ove godine govorilo o skoroj primjeni Solventnosti II, većina osiguratelja tvrdila je
da nastupa nova era u osigurateljnom poslovanju te da će nova europska zakonodavna regulativa iz
temelja promijeniti dosadašnji način razmišljanja i rada u osiguravajućim društvima. Posebno se to
odnosilo na organizaciju rada, način vrednovanja kapitala, sustav izvještavanja, izračun pričuva, pristup
ulaganjima i rizicima, pa onda i na ponudu proizvoda i usluga osiguratelja. U najkraćem, sve ili gotovo
sve ono na čemu se od svog početka gradila osigurateljna djelatnost. Sada, nakon gotovo godinu dana
pune primjene Solventnosti II, postavlja se pitanje koliko su te najave bile točne i tko je što izgubio ili
dobio  radeći  po novim zakonskim regulama.  Odgovor  na ta  pitanja  pokušali  smo doznati  u  našoj
novogodišnjoj anketi u kojoj smo dijelu osiguratelja postavili tri pitanja.

1. Koliko je direktiva Solventnost II utjecala na nove troškove, broj zaposlenih, zaštitu potrošača,
efikasnost i rezultate poslovanja?

Vančo Balen (Croatia):
Zasad bez većih benefita
Direktiva Solventnost II utjecala je na rast broja zaposlenih, kao i troškova zbog potrebne prilagodbe,
odnosno implementacije svih zahtjeva - organizacijskih, procesnih, IT rješenja i sl. Primjerice, bilo je
potrebno uspostaviti ključne funkcije u društvu i adekvatno ih ekipirati. Primjetni su i znatniji troškovi u
dijelu IT rješenja, s obzirom na sve izračunske i izvještajne zahtjeve direktive. Budući da je priprema
započela prije nekoliko godina, uvažavajući obujam i kompleksnost zahtjeva, navedeni troškovi odnosno
rast broja zaposlenih pojavili su se znatno prije 1. siječnja 2016. kada je formalno stupio na snagu novi
režim. Zaštita potrošača indirektno je prosperirala, s obzirom na važnost upravljanja rizicima u društvima
za osiguranje, odnosno uspostavljenog na riziku temeljenog sustava adekvatnosti kapitala, što osigurava
veću sigurnost cjelokupnoga osigurateljnog sektora. Vjerujemo da će s vremenom, odnosno daljnjim
razvojem kulture rizika i svijesti o važnosti zaštite potrošača taj aspekt prosperirati još više.
Što se tiče efikasnosti i rezultata poslovanja, Solventnost II nije donijela značajne direktne benefite,
štoviše troškovi implementacije nisu bili zanemarivi. Međutim, indirektno je utjecala na efikasnost s
obzirom na to da je velik dio procesa trebao biti redefiniran, pri čemu su se mogli postići i efekti na
poboljšanoj efikasnosti  poslovanja. Uz to, veće upravljanje rizicima, jasnija artikulacija apetita za
rizikom, strogo provođenje postavljenih limita i sl. trebali bi u dugom roku pozitivno utjecati na gubitke
uslijed materijalizacije rizika. Može se očekivati da se nepotrebni gubici zbog rizika koji su se mogli
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izbjeći ili prenijeti na treće strane ne bi trebali događati onom frekvencijom i obujmom kao u vremenu
prije Solventnosti II.

Dr. sc. Damir Zorić (Euroherc):
Troškovi nisu ključno pitanje
Solventnost II je proces koji je strukturiran tako da ima svoje različite faze i dinamiku implementiranja.
Ključno pitanje implementacije nisu bili dodatni troškovi i angažman ljudstva, iako to uopće nisu nevažna
pitanja, nego način sinkrone primjene novoga regulatornog okvira bez ometanja ili zastoja u tekućem
radu. Regulacija i postoji zato da budemo svrhovitiji u ostvarivanju funkcije koju jedan poslovni subjekt,
u ovom slučaju osiguranje, ima. Stati u radu zbog implementiranja novih pravila igre u svakom bi poslu
prouzročilo veće teškoće i probleme negoli je to neki dodatni trošak ili dodatni angažman postojećih i
uvođenje novih ljudi.
Posebno bi u poslovima osiguranja, zbog svih društvenih funkcija koje osiguranje ima, zastoj mogao
imati složene posljedice. U Hrvatskoj se međutim taj proces odvio dosad i odvija se i dalje bez nekih
ozbiljnijih zastoja ili posljedica po radnu aktivnost društava. Da, sada u odnosu prema osiguranicima
imamo dodatnih obveza u smislu njihove zaštite, ali to ne osjećamo kako problem, dapače. Od samih
početaka njegujemo profesionalan i kvalitetan odnos s osiguranicima, jer su oni uostalom i u fokusu
našeg poslovanja.

Tatjana Račić Žlibar (UNIQA):
Veći troškovi, ali i racionalizacija poslovanja
Najznačajniji  troškovi  povezani  s  novom regulativom odnose  se  na  troškove  ulaganja  u  IT  zbog
prilagodbe  novom sustavu  izvještavanja  te  troškove  vezane  uz  daljnju  automatizaciju  izračuna  i
izvještavanja.
U UNIQA osiguranju broj zaposlenih u prvoj godini primjene regulative nije se mijenjao jer je već u
pripremnom razdoblju bilo potrebno izgraditi sustav koji će moći provoditi sve zahtjeve, kako u broju
tako i u znanju zaposlenika. Zbog zahtjevnosti usklađivanja s novom regulativom veći broj zaposlenika
angažiran je na poslovima praćenja regulative, izračunima i izvještavanju.
Poslovna politika UNIQA osiguranja podrazumijeva transparentan i pošten odnos s klijentima, koji je
usvajanjem regulative Solventnost II samo formaliziran. Sve što se traži u pogledu zaštite potrošača, u
UNIQA osiguranju već godinama provodimo.
U prvoj  godini  provođenja Solventnosti  II,  s  obzirom na veću potrebnu razinu dokumentiranosti  i
formaliziranosti procesa, efikasnost poslovanja donekle bi bila smanjena da društvo i u 2016. godini nije
istovremeno  nastavilo  s  aktivnostima  vezanim uz  racionalizaciju  poslovanja  kroz  unaprjeđenje  i
automatizaciju procesa.
Teško je kvantificirati utjecaj regulative Solventnost II na rezultate poslovanja, jer se u 2016. ispreplelo
nekoliko vrlo značajnih trendova, od daljnjeg smanjenja premije automobilskih osiguranja do okruženja
niskih kamatnih stopa, što je značajno utjecalo na investicijske rezultate i proizvode životnih osiguranja.
Ono što možemo sa sigurnošću reći jest da je Solventnost II u nekom dijelu utjecala na povećanje
troškova poslovanja zbog povećanih zahtjeva, ali i da je ubrzala procese automatizacije i racionalizacije
poslovanja, što je sigurno imalo pozitivan efekt na rezultate poslovanja.

Georg Engl (Generali):
Bez značajnijih promjena u poslovanju
Generali osiguranje, kao dio međunarodne grupacije, aktivno se pripremalo za primjenu direktive već od
2009. godine, tako da samo stupanje direktive na snagu nije donijelo značajnije promjene u poslovanju
društva. Priprema za punu primjenu direktive iziskivala je predanost te određene dodatne resurse i
kapacitete za društvo, s obzirom na prilagodbe ili implementaciju novih IT sustava, pripremu izvještajne
dokumentacije, izradu novih politika, pravilnika i sl. Tijekom godine Generali istovremeno bilježi nastavak
trenda  rasta  broja  osiguranika  i  zaračunate  bruto  premije.  Pokazatelj  je  to  kako  nas  osiguranici
prepoznaju kao partnera koji im uvijek nastoji pružiti inovativna i konkurentna osigurateljna rješenja,
poštujući uvjete o dostatnosti premije za trajno ispunjavanje svih obveza iz ugovora o osiguranju, a u
skladu sa zakonskim propisima, aktuarskim načelima te pravilima osigurateljne struke.
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Nataša Kapetanović (GRAWE):
Veći broj djelatnika
Implementacija Solventnosti II zbog kompleksnosti izračuna zahtijevala je uvođenje novih računalnih
aplikacija te veći broj djelatnika na aktuarskim poslovima i risk menadžmentu. Tek će objavom prvih
službenih rezultata prema Solventnosti II potrošačima na raspolaganje biti stavljeno sveobuhvatno
izvješće  o  poslovanju  društava,  njihovu  rizičnom profilu  i  solventnosti.  Riječ  je  o  velikoj  količini
informacija, što zahtijeva određenu razinu financijske pismenosti kod potrošača.

Dalibor Đurkan (Merkur):
Veći utjecaj ima makroekonomsko okruženje
Troškovi su na godišnjoj razini uvećani za oko 60.000 eura, a broj zaposlenih povećan za jednu stručnu
osobu. S obzirom na to da je društvo zahtjeve za informiranje potrošača i rješavanje pritužbi uvelo prije
primjene Solventnosti II, u ovoj godini nema značajnijih promjena.
Zbog povećanja opsega zahtjeva efikasnost poslovanja je smanjena, s obzirom na to da je društvo
rezultate poslovanja prema direktivi Solventnost II uzimalo u obzir već u fazi prilagodbe, pa nije bilo
većih iznenađenja. Najveći utjecaj na rezultate ima makroekonomsko okruženje, a ne sama primjena
Solventnosti II.

Mateja Treven (Sava Re):
Rezultati tek na duži rok
Zbog uvođenja zahtjeva nove direktive imali smo dodatnih troškova, primjerice za informatičku potporu
izračuna SCR-a i izvještavanje, nabavu alata za upravljanje rizicima te za dodatne usluge savjetovanja.
Uz to,  u sektoru upravljanja rizicima i  aktuarstvu grupa Sava Re zaposlila  je 10 novih djelatnika.
Solventnost II mogla bi na dulji rok utjecati na poboljšanje poslovanja te sistematičnim upravljanjem
rizicima i  boljim poznavanjem profila rizika kojima je društvo izloženo doprinijeti  većoj stabilnosti
poslovanja na dulji rok.

Žarko Fatović (ERGO):
Zahtjevnije za manja društva
Implementacija i  primjena direktive Solventnost II  izazov je za sve osiguratelje te ima utjecaj na
povećanje troškova kroz povećanje aktuarskih kapaciteta i kompleksnosti svih poslovnih procesa.
Naravno, malim društvima, kao i onima koja nisu dio većih osigurateljnih grupacija, implementacija i
primjena su zahtjevnije kako u smislu potrebe za specifičnim znanjima tako i većih troškova poslovanja i
kapitalnih zahtjeva. Kao dio ERGO grupe, prilikom implementacije imali smo punu podršku grupe te naši
zaposlenici već nekoliko godina prolaze sustavnu edukaciju za sva tri stupa direktive. Na taj način
početak pune primjene Solventnosti II u potpunosti smo dočekali spremni.

2. Koliko je Solventnost II promijenila dosadašnji način osigurateljnog poslovanja, posebno kad je riječ o
prodajnim kanalima, ulaganju kapitala, broju društava?

Vančo Balen:
Promjena strukture ulaganja
Značajnih promjena nije bilo.  Vidljiv  je utjecaj  na proizvodima životnih osiguranja zbog uvođenja
kapitalnih  zahtjeva za  tržišne i  kreditne rizike  ulaganja,  koji  nisu  postojali  u  prethodnom režimu
solventnosti. No valja napomenuti da je i  drugi faktor značajno utjecao na ovaj segment – a to je
okruženje povijesno niskih kamatnih stopa. Daljnja promjena strukture ulaganja također je očekivana.
Sami prodajni kanali i ključni procesi u društvima nisu doživjeli značajnije promjene. U nekom dijelu
portfelja možda je promijenjena reosigurateljna strategija radi optimizacije adekvatnosti kapitala. Još
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uvijek nije  vidljiv  značajan utjecaj  na broj  društava za osiguranje,  ali  recentne pojave i  trendovi
sugeriraju da bi u tom dijelu moglo doći do promjena.

Dr. sc. Damir Zorić:
Sada sami preuzimamo više odgovornosti
Solventnost II omogućuje nam i dodatno jačanje izvorne poslovne filozofije ulaganja i  oplođivanja
kapitala. Nekad smo bili obvezni, bez obzira na vlastita poslovna stremljenja, ulagati sukladno određenim
kalupima (tako i toliko ovdje, toliko i tako ondje), pri čemu se glavnina rizika zapravo prenosila na druge,
najčešće državu,  kroz  njezine obveznice  i  druge vrijednosne papire.  Sada sami  preuzimamo više
odgovornosti, pa je sukladno tomu trebalo jačati i određene funkcije u društvu. Istovremeno sada kao i
onda, u starom okviru, svaka ozbiljna tvrtka i njezin zaposlenik uvijek moraju imati visok standard
efikasnosti. Neučinkovitom društvu nikakav regulatorni okvir, pa ni Solventnost II neće niti može pomoći.
Ona samo može brže i lakše pokazati gdje su neefikasnosti pojedinog društva za osiguranje.

Tatjana Račić Žlibar:
Mijenja se perspektiva životnih osiguranja
Najveći utjecaj vidljiv je u klasičnim proizvodima životnih osiguranja sa štednom komponentnom koje
zbog visokih kapitalnih zahtjeva, uz istodobno okruženje niskih kamatnih stopa, zamjenjuju police s
biometričkim rizicima. Mijenja se perspektiva životnih osiguranja, naglasak je na zaštiti od rizika, dok je
štednja za starost i sigurnost - koja je dosad imala jednu od bitnih uloga životnih osiguranja - postala
manje atraktivna, pa je u tom dijelu težište s proizvoda tradicionalnih osiguranja prebačeno na unit i
indeks linked osiguranja. Što se tiče prodajnih kanala, naš je cilj omogućiti svakom klijentu kupnju na
način koji mu najviše odgovara, ovisno o osiguranju koje ugovara. Pritom nastojimo iskoristiti  sve
potencijale koje pojedini prodajni kanal pruža, uz praćenje njihove učinkovitosti i profitabilnosti. Kanal
koji  se ubrzano razvija i  ima sve veću ulogu i  u osiguranju je online prodaja. 2016. obilježilo je i
smanjenje tržišnih kamatnih stopa. Za sve osiguratelje oba faktora predstavljaju velik izazov na području
upravljanja ulaganjima, rizicima te razvoja proizvoda osiguranja života. Naime, nova regulativa zbog
relativno visokih kapitalnih zahtjeva za posljedicu ima smanjenje tolerancije osiguratelja prema riziku
ulaganja.  Osiguratelji  se više fokusiraju na konzervativna ulaganja,  dok ulaganja u rizičnije klase
imovine, poput dionica i obveznica niskog rejtinga, ostaju po strani unatoč atraktivnim očekivanim
povratima.

Georg Engl:
Pristup temeljen na procjeni rizika
Svi rizični čimbenici prisutni u redovnom poslovanju razmatraju se pri donošenju upravljačkih odluka.
Primjenjuje se pristup temeljen na procjeni rizika za upravljanje kapitalom, reosiguranjem, strukturom
ulaganja,  razvojem novih proizvoda te  ostalim procesima kako bi  se ojačala  kapitalna pozicija  te
poboljšale performanse društva.

Nataša Kapetanović:
Procesi bolje dokumentirani
GRAWE je i prije uvođenja Solventnosti II identificirao, procjenjivao i upravljao rizicima poslovanja kroz
sustav upravljanja rizicima. Sama Solventnost II nije promijenila strategiju ni način poslovanja, no
uvedene su ključne funkcije, kao i odbor za sustav upravljanja, te su općenito procesi u društvu bolje
dokumentirani.

Dalibor Đurkan:
Nema promjena u prodajnim kanalima
Nema promjena u prodajnim kanalima, no strategija ulaganja se promijenila, odnosno sam proces
ulaganja promatra se s aspekta Solventnosti II.
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Mateja Treven:
Optimizacija zahtjeva za kapitalom
Grupa je na temelju rezultata izračuna adekvatnosti  kapitala u skladu sa standardnom formulom,
djelomično već prilagodila strukturu ulaganja tako da su optimizirani zahtjevi za kapitalom. Pri donošenju
odluka vezanih uz pojedinačne poslove također su u obzir uzeti utjecaji na adekvatnost kapitala. U
procesu poslovnog planiranja uzimamo u obzir učinke poslovnog plana prema zahtjevima za kapital
sukladno solventnosti, te smo si postavili kriterije za stopu solventne adekvatnosti.
Grupa Sava Re u 2016. je iz poslovnih razloga spojila četiri  osiguravajuća društva unutar zemalja
Europske unije, što nam je također omogućilo lakše udovoljavanje zahtjevima Solventnosti II unutar
svakog društva.

Žarko Fatović:
Nova kultura upravljanja rizicima
Primjena direktive zapravo je donijela promjenu načina razmišljanja u svakodnevnom poslovanju te
uspostavila kulturu upravljanja rizicima. Tu kulturu u ERGO osiguranju želimo razviti u što većoj mjeri, te
smo u procese procjene rizika uključili  sve organizacijske strukture društva. Svaka organizacijska
jedinica  sudjeluje  u  identifikaciji  i  kvantifikaciji  rizika  iz  svog  područja  rada  i  predlaže  mjere  za
ograničavanje i prevladavanje tih rizika. Uz to, direktiva je dovela do poboljšane zaštite potrošača,
krajnjih korisnika naših osigurateljnih proizvoda.

3. Kako ocjenjujete ukupnost dosadašnjih i najavljenih promjena koje nosi Solventnost II?

Vančo Balen:
Režim koji poskupljuje poslovanje
Na  prvu  je  jasno  kako  je  riječ  o  režimu  koji  poskupljuje  poslovanje  i  uvodi  puno  noviteta  i
administrativnih zahtjeva. Međutim, u duljem roku mogu se očekivati vidljivije pozitivne posljedice.

Dr. sc. Damir Zorić:
Ne treba podcijeniti svoje obveze
Sve u svemu, uza sve kontroverze koje se nekad u najavama, a danas u primjeni povremeno javljaju,
Solventnost II ocjenjujemo kao pozitivan regulatorni okvir, a proces njegove implementacije u cjelini u
Hrvatskoj ide dobro. Najveću opasnost vidimo, i ističemo to ne bez razloga, u mistificiranju procesa, u
latentnoj opasnosti da se birokratiziranjem jedan jednostavan proces učini kompliciranim. Nikad nije
dobro podcijeniti svoje obveze. Ali njihovo precjenjivanje često zna imati pogubnije posljedice. Svi smo
odgovorni za to da ono što je jednostavno ne padne u koloplet zamršenosti.

Tatjana Račić Žlibar:
Povećanje obujma izvještavanja
Solventnost II donijela je brojne promjene već u prvoj godini pune primjene, koje se prvenstveno odnose
na povećanje obujma i detaljnosti izvještavanja, ali smo za to bili dobro pripremljeni kroz izvještaje i
procese koje smo usvojili  tijekom pripremnog razdoblja.  Veći  dio 2016. godine intenzivno smo se
pripremali za nove izvještaje, a to su: izvješće o solventnosti i financijskom stanju, redovito nadzorno
izvješće i godišnje kvantitativne informacije.Od nadolazećih promjena u sljedeće dvije godine najveće
promjene očekuju se na području zaštite potrošača i zaštite podataka.

Mateja Treven:
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I prednosti i nedostaci
Solventnost II u poslovanje je donijela određene prednosti, ali i nedostatke. U industriji osiguranja
primjena Solventnosti II veći je naglasak dala na upravljanje rizicima, mjerenju rizika i donošenju
poslovnih odluka temeljenih na procjeni rizika. S druge strane, Solventnost II donijela je i velik teret u
pogledu stalnog i sveobuhvatnog izvješćivanja regulatora, na godišnjoj razini, ali i javnosti. Zbog toga
društvo mora uspostaviti i održavati vrlo opsežnu dokumentaciju, što je posebno opterećenje za manja
društva.

Georg Engl:
Načelo dugoročno održivog poslovanja
U Generaliju se pridržavamo načela dugoročno održivog poslovanja u skladu s najvišim standardima
grupacije čiji smo dio, stoga je prilagodba novim uvjetima tržišta tekla odgovarajuće, unatoč opsegu i
zahtjevnosti promjena.

Nataša Kapetanović:
Novi pogled na upravljanje rizicima
Ukupno gledajući, Solventnost II donosi drugi pogled na rizike, njihovo vrednovanje i upravljanje njima.
Uz preduvjet određene razine financijske pismenosti, potrošači će moći bolje procijeniti stabilnost i
solventnost pojedinog društva i što im može pomoći u odluci kome će dati povjerenje.

Dalibor Đurkan:
Kvalitetnija organizacija poslovanja
S obzirom na to da je društvo sve promjene koje nosi  Solventnost  II  ugradilo  u tijek poslovanja,
primjećuju se kvalitetnija organizacija poslovanja, jasnije definirani procesi te pogled poslovanja s dvije
strane - ekonomske i računovodstvene, što olakšava upravi društva donošenje odluke.

Žarko Fatović:
Pozitivan utjecaj na poslovanje
Dosadašnje i najavljene promjene koje nosi Solventnost II pozitivno su utjecale i nastavit će pozitivno
utjecati na osigurateljno poslovanje pozivajući osiguratelje da identificiraju rizike kojima su izloženi i
njima aktivno upravljaju, da donose odluke temeljene na procjeni vlastitih rizika i solventnosti, a pritom
imajući u vidu poboljšanu zaštitu potrošača.
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Privatni penzioni fondovi imali su lane više nego dobru godinu, jer su ostvarili prinos od 13,5 odsto na
uloženi novac. Ovakav rezultat ne samo da je rekordan za njih već je i najbolji u istraživanju koje je
sproveo OECD – Organizacija za ekonomsku saradnju i razvoj među 80 zemalja članica i nečlanica. S
obzirom na to  da  su  članice  OECD-a neke od najrazvijenijih  ekonomija,  pomenuti  rezultat  je  još
bolji.Dobrovoljni penzijski fondovi postoje već deset godina, a prinos četiri fonda sa sedam fondova, što
znači da neka društva imaju po dva fonda, od početka poslovanja je nepunih deset odsto.Kod njih štedi
deset odsto zaposlenih, odnosno 182.000 građana. Broj članova je nešto veći, oko 250.000, a ova razlika
nastala je zato što svi oni koji su jednom postali članovi i uplaćivali novac nisu to i nastavili tako da se
vode kao članovi. Oko dve trećine uplata idu na teret poslodavaca. Kada su fondovi 2007. godine počeli
da rade, neoporezovani iznos uplata je iznosio 3.000 dinara, a danas je 5.500 dinara.Dobrovoljni privatni
penzijski fondovi su jedan od mogućih vidova štednje za penziju. Doprinos u fondove uplaćuju ili sami
građani koju mogu biti i nezaposleni, i poslodavac u ime i za račun zaposlenog. Svaki fond ima donju
granicu za doprinose, iznos uplate precizira se ugovorom o članstvu, a obično se radi o mesečnim
uplatama.  Uplata  penzijskog  doprinosa  u  dobrovoljne  penzijske  fondove  iz  sredstava  poslodavca
oslobađa se plaćanja poreza na dohodak građana i doprinosa za obavezno socijalno osiguranje do iznosa
od 5.500 dinara po zaposlenom mesečno. U 2006. godini, kada su dobrovoljni penzijski fondovi započeli
poslovanje, poreska olakšica je iznosila 3.000 dinara i od tada se vrši usklađivanje tog iznosa s visinom
inflacije u prethodnoj godini. Zbog toga je uobičajeno da se članovi fondova, pri opredeljivanju za visinu
mesečnih uplata u penzijske fondove, rukovode utvrđenom visinom neoporezivog iznosa, pa i prosečan
iznos mesečnog doprinosa po članu fonda kontinuirano raste od osnivanja dobrovoljnih penzijskih
fondova.U privatnim penzijskim fondovima akumulirana je imovina od oko 31 milijardu dinara, što
svakako nije velika količina novca pogotovo ukoliko se ima u vidu da slični fondovi u svetu upravljaju sa
imovinom vrednom 38.000 milijardi dolara.Najviše za privatnu penziju štede građani u životnom dobu od
40  do  49  godina  i  njih  je  više  od  trećine  u  ukupnom  članstvu.Đenerali  društvo  za  upravljanje
dobrovoljnim penzijskim fondovima upravlja fondovima Đenerali Bejzik i Đenerali Indeks. Bejzik je, na
primer, prošle godine ostvario prinos od čak 19 odsto.Nataša Marjanović, član Izvršnog odbora Đenerali
Osiguranja kaže da je imovina fondova u konstantnom porastu i da je ova vrsta štednje potreba, a ne
luksuz, posebno imajući u vidu situaciju sa javnim penzionim sistemom.– Od početka poslovanja svim
članovima preporučujemo da malim uplatama u dugom vremenskom periodu obezbede svoje prihode za
penziju. Na primer, član fonda koji je od 2006. godine počeo da uplaćuje maksimalni neoporezivi iznos i
kojem je poslodavac uplaćivao isti iznos, danas na svom ličnom računu ima 1,7 miliona dinara, što je
gotovo 14.000 evra. Članovi koji su odmah prepoznali neophodnost i prednosti štednje u dobrovoljnom
penzijskom fondu sada imaju veću ušteđevinu nego što su očekivali. Uz stabilan kurs i nisku inflaciju,
naši  članovi  imaju i  visoke realne ostvarene prinose,  kaže Nataša Marjanović.Snežana Ristanović,
direktor Društva za upravljanje dobrovoljnim penzijskim fondom „Rajfajzen future“, ukazuje na sve veću
ulogu ovih finansijskih institucija za obezbeđivanje budućih penzija zaposlenih i drugoročno održivih i
sigurnih penzijskih sistema. To je posebno važno za zemlje u kojima se granica za odlazak u regularnu,
državnu penziju stalno pomera naviše, dok se istovremeno procenat starijeg stanovništva u ukupnoj
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populaciji povećava. – Srpski dobrovoljni penzijski fondovi, sa ostvarenim realnim prinosom od 13,5
odsto su ostvarili najbolji rezultat u 2015. godini, na nivou svih privatnih penzijskih fondova koji posluju
u zemljama članicama OECD i zemljama koje nisu članice ove organizacije – kaže Ristanovićeva.Inače,
države je propisala u šta dobrovoljni penzijski fondovi u Srbiji mogu da ulažu prikupljena sredstva svojih
članova, a to su uglavnom državne obveznice.Uprkos lanjskom rastu prinosa udeo imovine svih fondova
u srpskom BDP je jedva 0,7 odsto, dok u Danskoj, na primer, ovaj procenat premašuje 200 odsto
tamošnjeg BDP, u Holandiji to je na nivou od 180 odsto, u SAD 130 odsto, u Slovačkoj 11 odsto. Inače
podaci  studije  OECD-a  pokazuju  da  nisu  svi  privatni  penzijski  fondovi  iz  država  obuhvaćenih
istraživanjem poslovali pozitivno. Negativni prinos imali su u Rusiji i to dva odsto, u Brazilu gotovo pet
odsto.Komentar uspešno dodat!
 Vaš komentar će biti vidljiv čim ga administrator odobri.
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Privatni penzioni fondovi imali su lane više nego dobru godinu, jer su ostvarili prinos od 13,5 odsto na
uloženi novac. Ovakav rezultat ne samo da je rekordan za njih već je i najbolji u istraživanju koje je
sproveo OECD – Organizacija za ekonomsku saradnju i razvoj među 80 zemalja članica i nečlanica. S
obzirom na to  da  su  članice  OECD-a neke od najrazvijenijih  ekonomija,  pomenuti  rezultat  je  još
bolji.Dobrovoljni penzijski fondovi postoje već deset godina, a prinos četiri fonda sa sedam fondova, što
znači da neka društva imaju po dva fonda, od početka poslovanja je nepunih deset odsto.Kod njih štedi
deset odsto zaposlenih, odnosno 182.000 građana. Broj članova je nešto veći, oko 250.000, a ova razlika
nastala je zato što svi oni koji su jednom postali članovi i uplaćivali novac nisu to i nastavili tako da se
vode kao članovi. Oko dve trećine uplata idu na teret poslodavaca. Kada su fondovi 2007. godine počeli
da rade, neoporezovani iznos uplata je iznosio 3.000 dinara, a danas je 5.500 dinara.Dobrovoljni privatni
penzijski fondovi su jedan od mogućih vidova štednje za penziju. Doprinos u fondove uplaćuju ili sami
građani koju mogu biti i nezaposleni, i poslodavac u ime i za račun zaposlenog. Svaki fond ima donju
granicu za doprinose, iznos uplate precizira se ugovorom o članstvu, a obično se radi o mesečnim
uplatama.  Uplata  penzijskog  doprinosa  u  dobrovoljne  penzijske  fondove  iz  sredstava  poslodavca
oslobađa se plaćanja poreza na dohodak građana i doprinosa za obavezno socijalno osiguranje do iznosa
od 5.500 dinara po zaposlenom mesečno. U 2006. godini, kada su dobrovoljni penzijski fondovi započeli
poslovanje, poreska olakšica je iznosila 3.000 dinara i od tada se vrši usklađivanje tog iznosa s visinom
inflacije u prethodnoj godini. Zbog toga je uobičajeno da se članovi fondova, pri opredeljivanju za visinu
mesečnih uplata u penzijske fondove, rukovode utvrđenom visinom neoporezivog iznosa, pa i prosečan
iznos mesečnog doprinosa po članu fonda kontinuirano raste od osnivanja dobrovoljnih penzijskih
fondova.U privatnim penzijskim fondovima akumulirana je imovina od oko 31 milijardu dinara, što
svakako nije velika količina novca pogotovo ukoliko se ima u vidu da slični fondovi u svetu upravljaju sa
imovinom vrednom 38.000 milijardi dolara.Najviše za privatnu penziju štede građani u životnom dobu od
40  do  49  godina  i  njih  je  više  od  trećine  u  ukupnom  članstvu.Đenerali  društvo  za  upravljanje
dobrovoljnim penzijskim fondovima upravlja fondovima Đenerali Bejzik i Đenerali Indeks. Bejzik je, na
primer, prošle godine ostvario prinos od čak 19 odsto.Nataša Marjanović, član Izvršnog odbora Đenerali
Osiguranja kaže da je imovina fondova u konstantnom porastu i da je ova vrsta štednje potreba, a ne
luksuz, posebno imajući u vidu situaciju sa javnim penzionim sistemom.– Od početka poslovanja svim
članovima preporučujemo da malim uplatama u dugom vremenskom periodu obezbede svoje prihode za
penziju. Na primer, član fonda koji je od 2006. godine počeo da uplaćuje maksimalni neoporezivi iznos i
kojem je poslodavac uplaćivao isti iznos, danas na svom ličnom računu ima 1,7 miliona dinara, što je
gotovo 14.000 evra. Članovi koji su odmah prepoznali neophodnost i prednosti štednje u dobrovoljnom
penzijskom fondu sada imaju veću ušteđevinu nego što su očekivali. Uz stabilan kurs i nisku inflaciju,
naši  članovi  imaju i  visoke realne ostvarene prinose,  kaže Nataša Marjanović.Snežana Ristanović,
direktor Društva za upravljanje dobrovoljnim penzijskim fondom „Rajfajzen future“, ukazuje na sve veću
ulogu ovih finansijskih institucija za obezbeđivanje budućih penzija zaposlenih i drugoročno održivih i
sigurnih penzijskih sistema. To je posebno važno za zemlje u kojima se granica za odlazak u regularnu,
državnu penziju stalno pomera naviše, dok se istovremeno procenat starijeg stanovništva u ukupnoj
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populaciji povećava. – Srpski dobrovoljni penzijski fondovi, sa ostvarenim realnim prinosom od 13,5
odsto su ostvarili najbolji rezultat u 2015. godini, na nivou svih privatnih penzijskih fondova koji posluju
u zemljama članicama OECD i zemljama koje nisu članice ove organizacije – kaže Ristanovićeva.Inače,
države je propisala u šta dobrovoljni penzijski fondovi u Srbiji mogu da ulažu prikupljena sredstva svojih
članova, a to su uglavnom državne obveznice.Uprkos lanjskom rastu prinosa udeo imovine svih fondova
u srpskom BDP je jedva 0,7 odsto, dok u Danskoj, na primer, ovaj procenat premašuje 200 odsto
tamošnjeg BDP, u Holandiji to je na nivou od 180 odsto, u SAD 130 odsto, u Slovačkoj 11 odsto. Inače
podaci  studije  OECD-a  pokazuju  da  nisu  svi  privatni  penzijski  fondovi  iz  država  obuhvaćenih
istraživanjem poslovali pozitivno. Negativni prinos imali su u Rusiji i to dva odsto, u Brazilu gotovo pet
odsto.
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Akcije osiguravajuće kompanije Assicurazioni Generali na berzi u Milanu u ponedeljak su porasle 10,04%,
na 15,68 evra, nakon medijskih natpisa da su banka Intesa Sanpaolo i nemački Allianz zainteresovani za
moguću investiciju  u  ovo italijansko osiguranje.„La  Stampa“  je  izvestila  juče  da  Intesa  razmatra
potencijalnu investiciju u Generali, što bi trebalo da bude deo sporazuma sa Allianz-om.Prema planu,
nemački osiguravač bi trebalo da kupi deo imovine Generali-ja, dok bi Intesa trebalo da investira oko 5-6
milijardi EUR da zaštiti italijanski interes u osiguravaču, navodi list.Akcije Generali-ja porasle su oko 4%
na jučerašnjem trgovanju, a njegova trenutna tržišna kapitalizacija od 21 milijardu EUR je manje od
polovine  vrednosti  s  početka  finansijske  krize.Kompanija  je  više  puta  bila  predmet  spekulacija  o
mogućem preuzimanju, a francuska AXA je često spominjana kao mogući kupac.„La Stampa“ navodi da
je Allianz već bio zainteresovan za Generali prošlog leta, ali je zbog interesa AXA-e odustao od ovog
posla. Prvi čovek Allianz-a je ranije ovog meseca izjavio da ova kompanija preferira „velika preuzimanja“
jer kupovina malih osiguranja nema previše smisla.Analitičari su skeptični oko najavljenog posla, jer bi
se teško mogle dobiti antimonopolske dozvole i sa nemačke i sa italijanske strane.Allianz, čija je tržišna
kapitalizacija veća od 70 milijardi EUR, u Italiji drži treće mesto na tržištu iza Generali-ja i UnipolSai-a. S
druge strane, Intesa ima takođe biznis sa osiguranjem, Intesa Sanpaolo Vita, i lider je na polju privatnih
penzija.
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Intesa Sanpaolo potvrdila da želi Generali, no pravi cilj mogla bi biti Mediobanca
07:45 / seebiz.eu
Tweet
Region -  RIM -  Intesa Sanpaolo potvrdila  je  da želi  spajanje s  domaćom osiguravajućom grupom
Generali. Menadžment Intese je u utorak navečer priopćio da postoje različiti načini za jačanje položaja
"kod kuće", a to uključuje "poslovne kombinacije" s Generalijem.
Prema informacijama ljudi  koji  su  upoznati  sa  prilikama,  Intesa  planira  preuzeti  većinski  udjel  u
osiguravatelju. Intesina akcija je, kažu analitičari, pokušaj da se spriječi prodaja Generalija francuskom
konkurentu Axa.
Prema izvještajima medija, Allianz bi mogao zahtijevati dio osiguravatelja nakon Intesinog preuzimanja
Generalija.
U međuvremenu,  talijanski  je  regulator  Consob pozvao čelne  ljude Intese  Sanpaolo,  Generalija  i
UniCredita da objasne svoje polanove u vezi ovog posla. Consob je čelne ljude ovih triju divova pozvao
na sastanak koji bi se, tvrde izvori Financial Timesa, trebao održati u srijedu ili četvrtak.
Tržište je reagiralo optimistično pa su dionice Generalija jučer na Milanskoj burzi uzletjele na najvišu
razinu u sedam godina.
Brokeri pak spekuliraju da je pravi cilj Intese Mediobanca koja drži 13 posto udjela u Generaliju. Prema
tim spoekulacijama, UniCreditov izvršni direktor Jean-Pierre Mustier koji je pod pritiskom dioničara,
mogao bi prodati 8 posto udjela koliko UniCredit drži u Mediobanci.
Dionice Intese jučer su oslabile 5 posto dok je Mediobanca uzletjela 9 posto.
Tržišna kapitalizacija Generalija iznosi 21 milijardu eura i upola je manja no što je bila na početku
financijske  krize  2007.  i  2008.  godine.  Kompanija  je  u  više  navrata  bila  u  žarištu  špekulacija  o
preuzimanju, pri čemu su mediji najčešće kao mogućeg kupca spominjali francusku AXA-u.
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Intesa Sanpaolo razmatra spajanje sa ?eneralijem

RIM, 25. januara (Tanjug) - Banka Intesa Sanpaolo saopštila je da razmatra spajanje sa osuguravajućom
kućom ?enerali, a sporazum kojim bi se udružila druga najveća italijanska banka sa najvećim domaćim
osiguravačem, preoblikovao bi finansijsku industriju Italije, izveštava agencija "Blumberg".

"Menadžment banke trenutno ispituje moguće industrijske kombinacije sa ?eneralijem", navodi se u
saopštenju Intese i dodaje da je "banka zainteresovana za industrijski rast u oblastima upravljanja
imovinom, privatnom bankarstvu i  osiguranju u sinergiji  sa njenom bankarskom mrežom, a i  kroz
moguću međunarodnu saradnju".

Predstavnici ?eneralija odbili su da komentarišu saopštenje Intese, a akcije te osiguravajuće kuće su
danas skočile, dok je Intesa oslabila zbog skepticizma analitičara i investitora u pogledu osnovanosti
takvog spajanja.

Akcije ?eneralija trgovane su danas pre podne u 10,16 časova na Milanskoj berzi u plusu za 1,8 odsto,
nakon što su u prethodna dva dana ojačale za 3,9 i 8,2 procenta, respektivno. Intesa je pala za 3,1
odsto, povećavajući ovonedeljni gubitak vrednosti.

List "Mešađero" piše danas da je glavna opcija koju razmatra menadžment Intese ponuda od tri milijarde
evra u gotovini  i  12 milijardi evra u akcijama za 60-procentni udeo u ?eneraliju. Tržišna vrednost
?eneralija je oko 24 milijarde evra, što za više od 50 odsto manje od vrednosti Intese Sanpaolo.
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U Dunav osiguranju kod pojedinih bolesti ili zdravstvenih rizika, zaključenje ugovora o osiguranju odlažu
do izlečenja ili na određeni vremenski period, a neke čak ne prihvataju u osiguranjeSvaka banka ima
svoju poslovnu politiku kojom definiše neohodna sredstva za obezbeđenje vraćanja kredita, a osiguranje
života najčešće jejedno od njih. Ispostavilo se da oboleli od hroničnih bolesti ne mogu da ostvarepravo
na stambeni kredit upravo zbog toga što ne mogu da osiguraju život, čak i kada imaju redovne plate i
ispunjavaju sve ostale uslove.Dunav osiguranje lider u neživotnom osiguranjuUniCredit banka učestvuje
u Programu dugoročnog stambenog kreditiranja profesionalnih vojnih licaUkoliko klijent želi da potpiše
polisu riziko osiguranja radi dobijanja stambenog kredita, on popunjava upitnik o zdravstvenom stanju. U
slučaju da osoba ima neko oboljenje, potrebna je lekarska dokumentacija koja to potvrđuje.– U našim
uslovima o osiguranju taksativno su navedene teške bolesti koje predstavljaju izuzetno uvećane rizike za
nas kao osiguravača, a među njima je i Diabetes iuvenilis (mladalački dijabetes nastao pre 20godine
života).– Ukoliko osoba ima neku od bolesti srca, kardiovaskularnog sistema, krvi, bolesti nervnog
sistema, endokrinološke, maligne i bolesti imunog sistema, ona ne može da sklopi ugovor o osiguranju
života  koji  ide  uz  odobrenje  stambenog  kredita  –  kaže  Katarina  Krstajić  iz  Wiener  Stadtische
osiguranja.Procedura za zaključivanje Riziko polise životnog osiguranja, ukoliko je klijent dijabetičar,
komplikovana je i u Uniqa osiguranju.– Medicinska dokumentacija koju nam klijent dostavi potrebno je
da sadrži i vrednosti glukoze i HbA1c.– Takođe, značajnu činjenicu za procenu rizika pri zaključivanju ove
vrste osiguranja predstavlja i nasledni faktor. U skladu sa dostavljenom dokumentacijom određuje se
visina premije i mogućnost zaključivanja ove vrste životnog osiguranja – ističe Ivana Kampel iz Uniqa
osiguranja.Isto je, kako kaže i kod drugih težih bolesti gde se pre razmatranja da li klijent može da uđe u
proces ugovaranja osiguranja, u obzir uzimaju mnogobrojni faktori kao što su: oboljenje i stadijum
oboljenja, terapija koja se primenjuje, da li  je bilo operacija ili  ne i  kakav je stepen ozdravljenja,
laboratorijskih nalaza, a sve to povezano sa statističkim podacima za određenu starost, pol, konkretan
proizvod osiguranja tj.  rizik  koji  je  potrebno osigurati.–  Polisa životnog osiguranja neophodna za
stambeni kredit ne može se izdati klijentu kojem je dijagnostikovan virus HIV-a– upozoravajuu Uniqa
osiguranju.U Dunav osiguranju kod pojedinih bolesti  ili  zdravstvenih rizika, zaključenje ugovora o
osiguranju odlažu do izlečenja ili na određeni vremenski period, a nekečak ne prihvatajuu osiguranje.–
Kada su u pitanju osobe kojeboluju od dijabetes melitus-a (šećerna bolest), odluka o prihvatanju rizika
zavisi od tipa dijabetesa, težine bolesti, prisustva komplikacija, godina života osiguranika i trajanja
osiguranja – navodi Jugoslava Smiljković Stojanović iz Dunav osiguranja.Polise kodrizičnih zanimanja
“osetljiva tema”Većinaosiguravajućih kuća u Srbiji ne postavlja pitanje kod potpisivanja polise, bez obzira
na to što određena zanimanja nose veće rizike po zdravlje i  život  ljudi.Takav je slučaj  i  sa Uniqa
osiguranjem  u  kome  pre  samog  sklapanja  polise  rade  procenu  na  osnovu  pojedinosti  za  svako
zanimanje, ali samo da bi utvrdili visinu premije ili sumu osguranja.– Ne postoje prepreke za sklapanje
osiguranja ukoliko se klijent profesionalno bavi rizičnim zanimanjima, ali ukoliko se radi o pilotima, u
obzir se uzimaju faktori kao što su: da li je klijent vojni ili transportni, koje su kategorije letilice koje
voze, u koje zemlje voze, koliko sati leta godišnje imaju.– Klijent, bez obzira na to kojom se profesijom
bavi,  može da zaključi  polisu  životnog osiguranja,  ali  uslovi  kao što  su visina premije  i  slično su
individualni i razlikuju se od slučaja do slučaja.UGenerali Osiguranju su nešto rigorozniji jer kod visoko-
rizičnih poslova ne postoje uslovi po kojima bi mogli da “se dogovore”.– Kada govorimo o određenim
zanimanjima, na primer rudarima, policajcima, vojnicima i drugim rizičnim zanimanjima, oni bi bili
primljeni u osiguranje uz određenu korekciju (povećanje) premije i/ili ugovorene osigurane sume, dok na
primer pilote i pripadnike specijalnih jedinica ne možemo da primimo u osiguranje, zbog jasnih zahteva
reosiguravača – naglašavaBiljana Penić Barišić, direktorka Sektora za životno osiguranje i bancassurance
Generali Osiguranje Srbija.Slična situacija sa osiguranjem života je u svetu gde postoje zemlje koje
prihvataju rizike drugačije vrste tako što povećaju premiju, ali postoje i one koje ne prihvataju čak ni
osiguranje osobama koje su ozdravile od neke bolesti.Osiguravač odbija da zaključi ugovor o osiguranju
života kod sledećih bolesti:1. Bolesti srca i kardiovaskularnog sistema, krvi i hematopoeznih organa
(korštane srži):
– Agranulocitoza (vrlo umanjen broj zrelih granulocita u perifernoj krvi)
– Aneurizma moždanih arterija i velikih arterija sistemske cirkulacije (urođeno ili stečeno patološko
proširenje arterija)
– Ishemične bolesti srca (angina pectoris i stanje iza prebolelog infarkta srca)
– Aortitits (bolest aorte ) specifične ili nespecifične etiologije (luetični, Takayasuova bolest)
– Apoplexia (cerebrovaskuilarni inzult – šlog)
– Arrhytmia absoluta (izrazita nepravilnost srčanog ritma)
– Arteriosclerosis cerebri et/seu generalisata (uznapredovala arterioskleroza moždanih krvnih sudova i/ili
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sistemske cirkulacije)
– Leukemija i drugi oblici malignih bolesti hematopoeznih organa
– Miodegeneratio cordis ili teži oblici drugih kardiomiopatija, miokarditisa, endokarditisa ili perikarditisa
– Morbus Raynaud (bolest arteriola praćena spazmom i bledilom kože na periferiji)
– Nephroangiosclerosis (progresivna arteriosklerotična degeneracija krvnih sudova bubrega)
2. Duševni poremećaji i druge bolesti nervnog sistema i čula:
– Abusus droga (narkomanija
– Afektivne psihoze (depresija, manija, manično-depresivna psihoza)
– Alkoholizam s bolnički potvrđenom delirantnom slikom ili oznakom „hronični“ (s telesnim ili mentalnim
oštećenjima)
– Cushingova bolest (tumor prednjeg režnja hipofize)
–  Demencija  (presenilna,  Alzeheimerova  ili  Pickova  bolest,  vaskularne  demencije,  Parkinsonova
demencija, Huntingova bolest,
posttraumatska demencija itd.)
– Epilepsia (generalizovana epilepsija)
– Demijelinizirajuće bolesti centralnog nervnog sistema (multipla skleroza i slične bolesti)
– Mentalna retardacija srednjeg i težeg stepena (teži debilitet, imbecilnost, idiotija)
– Paralysis progressiva (luetična bolest centralnog nervnog sistema)
– Paralysis agitans (teži oblici Parkinsonove bolesti)
– Psychosis (shizofrenija, paranoidna psihoza, ostali oblici psihotičnih stanja kao i teži oblici psihopatije)
– Syringomyelia (vakuoalarna degeneracija kičmene moždine)
– Tabes dorsalis (leutična bolest zadnjih korenova kičmene moždine)
– Tentamen suicidi (verifdikovani suicidni pokušaj)
Verzija:1 Oznaka: WS.C05.1.C.16.20_3 Strana 2 od 9
3. Endokrinološke bolesti :
– Addisonova bolest (adrenokortikalna insuficijencija)
– Diabetes inspidus (uzrokovan centralno ili periferno)
– Diabetes iuvenilis (mladalački dijabetes nastao pre dvadesete godine života)
– Kretenizam (telesna i duševna zaostalost najčešće povezana s disfunkcijom štitaste žlezde)
– Myxoedema (teži oblici hipotireoze)
– Simmondsova bolest  ili  drugi  oblici  hipopituitarizma (smanjeno ili  u  potpunosti  izostalo  lučenje
hormona hipofize s posledičnom
hipofunkcijom endokrinih žlezda)
4. Ostala organska stanja bolesti:
– AIDS (stečeni imunodeficitarni sindrom)
– Cirrhosis hepatitis (ciroza jetre)
– Colitis ulcerosa (etiološki neodređena hronična upalna bolest debelog creva)
– Cor pulmonale (plućno srce)
– Fibrothorax bilateralis (obostrana vezivna obliteracija pleuralnog prostora)
– Hydronephrosis bilateralis (obostrana hidronefroza)
– Lupus erythematodes
– Maligni tumori uključujući i stanja posle operativnog lečenja
– Morbus Paget i druge sistemske bolesti skeleta
– Pemphigus (bulozna dermatoza različite etiologije)
– Policistični ehinokok
– Sclerodermia (progresivna sistemska skleroza)
– Uraemia (obostrana bubrežna slabost)
– Varices oesophagei (proširene vene jednjaka)
–  Xerodermia  pigmentosa  (nasledna  patološka  reakcija  kože  na  ultraljubičaste  zrake)(S.V.  –
s.vasic@telegraf.rs)Pogledajte sve vesti u poslednja 24 sata
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Banka “Intesa Sanpaolo” želi spajanje sa osiguranjem “Generali”
25. Jan 2017. 15:24Biznis, Najnovije vesti iz Sveta, Vesti

Povezani članci
The Hyundai logo is seen next to the company's Sonata sedan at a dealership in Seoul
“Hjundai” u 4. kvartalu zabeležio pad profita od 30 odsto
25. Jan 2017. 14:52

ARCHIVO - Esta fotografIa de archivo del 16 de julio de 2014 muestra un letrero de la calle Wall Street
afuera de la Bolsa de Valores de Nueva York. Wall Street cerrU a la baja el lunes 19 de septiembre de
2016 despuEs una jornada tambaleante debido a la espera de los inversionistas ante las reuniones que
sostendr·n funcionarios de los bancos centrales de Estados Unidos y JapUn. (AP Foto/Mark Lennihan,
Archivo)
Wall Street: Nasdaq i S&P 500 obaraju rekorde
25. Jan 2017. 12:16

24-01-2017-ZP_102_NASLOVNA
Šansa za unapređenje saradnje Srbije i Hrvatske u sektoru ženskog preduzetništva
25. Jan 2017. 10:54

Banka “Intesa Sanpaolo” je potvrdila da želi spajanje sa osiguravajućom grupom “Generali”, kako bi
ojačala svoj položaj u Italiji. Naime, “Intesa” planira da preuzme većinski udeo u ovoj osiguravajućoj
kući, delom i kao način da se spreči prodaja “Generali”-a francuskom konkurentu kompaniji “Axa”.

Prema pisanju medija, “Allianz” bi mogao da zahteva deo “Generali”-a, nakon preuzimanja od strane
“Intese”.  U međuvremenu, italijanski  regulator “Consob” je pozvao čelne ljude “Intese Sanpaolo”,
“Generali”-a i “UniCredit”-a da objasne svoje planove u vezi ovog posla.
Tržište je optimistično reagovalo na ove vesti, pa su akcije “Generali”-a juče na Milanskoj berzi porasle
na najviši nivo u poslednjih sedam godina.
S druge strane, brokeri spekulišu da je pravi cilj “Intese” zapravo “Mediobanca” koja ima 13 odsto udela
u “Generali”-u. Prema tim spekulacijama, “UniCredit”-ov izvršni direktor Jean-Pierre Mustier bi mogao da
proda 8 odsto udela, koliko “UniCredit” drži u “Mediobanci”.
Vrednost akcija banke “Intesa Sanpaolo” je oslabila za 5 procenata, dok su akcije “Mediobanca” porasle
za čak 9 odsto. Tržišna kapitalizacija “Generali”-a iznosi 21 milijardu evra i upola je manja nego što je
bila na početku finansijske krize 2007. i  2008. godine. Kompanija je u više navrata bila u žarištu
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spekulacija  o  preuzimanju,  pri  čemu su  mediji  najčešće  kao mogućeg kupca  pominjali  francusku
kompaniju “AXA”.
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Banka  Intesa  Sanpaolo  saopštila  je  da  razmatra  spajanje  sa  osuguravajućom kućom Đenerali,  a
sporazum kojim bi se udružila druga najveća italijanska banka sa najvećim domaćim osiguravačem,
preoblikovao bi finansijsku industriju Italije, izveštava agencija "Blumberg".RIM - Banka Intesa Sanpaolo
saopštila je da razmatra spajanje sa osuguravajućom kućom Đenerali, a sporazum kojim bi se udružila
druga najveća  italijanska banka sa  najvećim domaćim osiguravačem,  preoblikovao bi  finansijsku
industriju  Italije,  izveštava  agencija  "Blumberg"."Menadžment  banke  trenutno  ispituje  moguće
industrijske  kombinacije  sa  Đeneralijem",  navodi  se  u  saopštenju  Intese  i  dodaje  da  je  "banka
zainteresovana za industrijski rast u oblastima upravljanja imovinom, privatnom bankarstvu i osiguranju
u  sinergiji  sa  njenom  bankarskom  mrežom,  a  i  kroz  moguću  međunarodnu  saradnju".Foto/
Twitter@ramonmorellKompletan sadržaj vesti dostupan je korisnicima Tanjugovih servisa
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Intesa Sanpaolo razmatra spajanje sa kompanijom Generali?
Sreda, 25. 01. 2017.|15:26 | Izvor: Tanjug

Banka  Intesa  Sanpaolo  saopštila  je  da  razmatra  spajanje  sa  osuguravajućom kućom Generali,  a
sporazum, kojim bi se udružila druga najveća italijanska banka sa najvećim domaćim osiguravačem,
preoblikovao bi finansijsku industriju Italije.

Menadžment banke trenutno ispituje moguće industrijske kombinacije sa Generalijem, navodi se u
saopštenju Intese i dodaje da je "banka zainteresovana za industrijski rast u oblastima upravljanja
imovinom, privatnom bankarstvu i  osiguranju u sinergiji  sa njenom bankarskom mrežom, a i  kroz
moguću međunarodnu saradnju".

Predstavnici Generalija odbili su da komentarišu saopštenje Intese, a akcije te osiguravajuće kuće su
danas skočile, dok je Intesa oslabila zbog skepticizma analitičara i investitora u pogledu osnovanosti
takvog spajanja.

List Il Messaggero piše da je glavna opcija, koju razmatra menadžment Intese, ponuda od 3 mlrd EUR u
gotovini i 12 mlrd EUR u akcijama za 60% udela u Generaliju. Tržišna vrednost Generalija je oko 24 mlrd
EUR, što je za više od 50% manje od vrednosti Intese Sanpaolo.
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Intesa Sanpaolo i Generali: Ozbiljne prepreke velikom preuzimanju
19:34 / seebiz.eu
Tweet
Srbija -  RIM - Iako se još do prije 24 sata činilo kako je ponuda Intese Sanpaolo za preuzimanje
Generalija realnost, danas je to već sasvim drugačija priča.
Europska središnja  banka,  koja  bi  trebala  odobriti  ponudu,  zasad nije  informirana o  bilo  kakvom
konkretnom potezu u tom smjeru, piše Financial Times.
Osjetljivost je razumljiva. Intesin prvi čovjek Carlo Messina mora uvjeriti  dioničare (60% su strani
investitori)  da  postoje  koristi  od  spajanja  bankarskog  i  osiguravateljnog  biznisa.  S  tržišnom
kapitalizacijom većom od 24 milijarde eura, Generali bi predstavljao najveću akvizicju Intese još od
početka financijske krize iz 2008. godine.
Problem bi mogli biti i regulatori koji traže od talijanskih banaka da smanje visoke udjele loših kredita i
mogli bi biti rezervirani prema Intesinim planovima za potencijalno riskantno širenje u sektor osiguranja
u trenucima kad postoje zabrinutosti oko zdravlja bankovnog sustava eurozone i političke stabilnosti u toj
regiji. Dodatno, Messina zasigurno ne želi riskirati kapital niti dividendnu politiku, dva važna sidra na
kojima je zasnovana investicijska priča njegove banke, kažu izvori upoznati sa situacijom.
Istodobno, dionice UniCredita posljednjih dana rastu. Iz financijskih se krugova doznaje da je glavni
operativac banke Jean-Pierre Mustier informirao svoj Upravni odbor da investitori prodaju dionice Intese i
kupuju dionice UniCredita, upravo zbog zabrinutosti oko preuzimanja Generalija.
Intesa vidi Generali kao dogovor na višegodišnje postavljano pitanje kako proširiti posao upravljanja
imovinom. Generali drži 15 posto talijanskog osiguravateljskog tržišta i njegova je strategija fokusirana
na širenje upravo takvih poslova koji su naslonjeni na upravljanje imovinom, a koji mogu donijeti lijepe
naknade.
Iz bankarskih se krugova može čuti kako postoji značajan potencijal koji leži u činjenici da bi Intesa
mogla prodavati Generalijeve proizvode kroz svoju široku mrežu poslovnica.
Intesa nije jedina zainteresirana. Tu je i Allianz čiji je glavni operativac Oliver Bäte pokazao interes za
Generalijevo poslovanje u Francuskoj i Kini, kažu dobro obaviješteni izvori. Allianz nije želio službeno
komentirati te navode.
Malo je vjerojatno da bi Intesa bila zainteresirana za Generalijeve operacije izvan Europe. Dva najveća
strana tržišta za Generali su Francuska gdje generira 650 milijuna eura godišnje dobiti te Njemačka koja
donosi 800 milijuna eura godišnje čiste zarade. Analitičari UBS-a vrednuju francuske operacije Generalija
na 4 milijarde eura. Francuska Axa zainteresirana je za njemačke operacije Generalija koje se vrednuju
na oko 5 milijardi eura.
Dobro obaviješteni izvori procjenuju kako će se osim Intese za Generali boriti još neki divovi, možda čak
i  UniCredit,  ako  Mustier  uspije  progurati  dokapitalizaciju  vrijednu  13  milijardi  eura.  Izvor  blizak
UniCreditu sugerira da Mustier ne bi želio vidjeti  Generali  u zagrljaju Intese već da želi  da ostane
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nezavisan. U svakom slučaju, Messina je najavio kako Upravni odbor Intese sutra neće razmatrati
ponudu za Generali.
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Intesa Sanpaolo i Generali: Ozbiljne prepreke velikom preuzimanju
Autor/izvor: Siniša Malus, sinisa.malus@seebiz.eu
Datum objave: 26.01.2017. - 20:34:00
Zadnja izmjena: 26.01.2017. - 20:39:06
RIM - Iako se još do prije 24 sata činilo kako je ponuda Intese Sanpaolo za preuzimanje Generalija
realnost, danas je to već sasvim drugačija priča.
Europska središnja  banka,  koja  bi  trebala  odobriti  ponudu,  zasad nije  informirana o  bilo  kakvom
konkretnom potezu u tom smjeru, piše Financial Times.
Osjetljivost je razumljiva. Intesin prvi čovjek Carlo Messina mora uvjeriti  dioničare (60% su strani
investitori)  da  postoje  koristi  od  spajanja  bankarskog  i  osiguravateljnog  biznisa.  S  tržišnom
kapitalizacijom većom od 24 milijarde eura, Generali bi predstavljao najveću akvizicju Intese još od
početka financijske krize iz 2008. godine.
Problem bi mogli biti i regulatori koji traže od talijanskih banaka da smanje visoke udjele loših kredita i
mogli bi biti rezervirani prema Intesinim planovima za potencijalno riskantno širenje u sektor osiguranja
u trenucima kad postoje zabrinutosti oko zdravlja bankovnog sustava eurozone i političke stabilnosti u toj
regiji.
Dodatno, Messina zasigurno ne želi riskirati kapital niti dividendnu politiku, dva važna sidra na kojima je
zasnovana investicijska priča njegove banke, kažu izvori upoznati sa situacijom.
Istodobno, dionice UniCredita posljednjih dana rastu. Iz financijskih se krugova doznaje da je glavni
operativac banke Jean-Pierre Mustier informirao svoj Upravni odbor da investitori prodaju dionice Intese i
kupuju dionice UniCredita, upravo zbog zabrinutosti oko preuzimanja Generalija.
Intesa vidi Generali kao dogovor na višegodišnje postavljano pitanje kako proširiti posao upravljanja
imovinom. Generali drži 15 posto talijanskog osiguravateljskog tržišta i njegova je strategija fokusirana
na širenje upravo takvih poslova koji su naslonjeni na upravljanje imovinom, a koji mogu donijeti lijepe
naknade.
Iz bankarskih se krugova mo??e čuti kako postoji značajan potencijal koji leži u činjenici da bi Intesa
mogla prodavati Generalijeve proizvode kroz svoju široku mrežu poslovnica.
Intesa nije jedina zainteresirana. Tu je i Allianz čiji je glavni operativac Oliver Bäte pokazao interes za
Generalijevo poslovanje u Francuskoj i Kini, kažu dobro obaviješteni izvori. Allianz nije želio službeno
komentirati te navode.
Malo je vjerojatno da bi Intesa bila zainteresirana za Generalijeve operacije izvan Europe. Dva najveća
strana tržišta za Generali su Francuska gdje generira 650 milijuna eura godišnje dobiti te Njemačka koja
donosi 800 milijuna eura godišnje čiste zarade. Analitičari UBS-a vrednuju francuske operacije Generalija
na 4 milijarde eura. Francuska Axa zainteresirana je za njemačke operacije Generalija koje se vrednuju
na oko 5 milijardi eura.
Dobro obaviješteni izvori procjenuju kako će se osim Intese za Generali boriti još neki divovi, možda čak
i  UniCredit,  ako  Mustier  uspije  progurati  dokapitalizaciju  vrijednu  13  milijardi  eura.  Izvor  blizak
UniCreditu sugerira da Mustier ne bi želio vidjeti  Generali  u zagrljaju Intese već da želi  da ostane
nezavisan.
U svakom slučaju, Messina je najavio kako Upravni odbor Intese sutra neće razmatrati  ponudu za
Generali.
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Inteza Saopaolo, druga banka po veličini i Đenerali osiguranje, najveća osiguravajuća kuća u Italiji,
razmišljaju o spajanju, prenosi Blumberg.Kako je saopštila Inteza Saopaolo, banka je zainteresovana za
širenje poslovanja u upravljanju imovinom, privatnom bankarstvu i osiguranju u kombinaciji sa mrežom
filijala banke, a razmišljaju i o međunarodnim partnerstvima.
Berze su na ove najave reagovale skokom vrednosti akcija Đeneralija i padom akcija Inteze.
Kako prenosi Blumberg, glavna opcija je ponuda banke od tri milijarde evra u kešu i 12 milijardi evra u
akcijama za 60 odsto akcija Đeneralija. Tržišna vrednost Đeneralija je oko 24 milijarde evra, nešto više
od polovine vrednosti Inteze.
U Srbiji Inteza ima učešće od oko 16 odsto, dok je Đenerali drugo osiguranje po veličini sa učešćem na
tržištu od oko 23 odsto, pa bi osim na italijansko, ovaj merdžer imao veliki uticaj i na srpsko finansijsko
tržište.
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Kako pregovarati sa različitim tipovima klijenata? Ovladajte jedinstvenom metodologijom za unapređenje
prodaje pregovaranja i liderstva -10. februar 2017. D.R. Gilbert Centar
Petak, 27. 01. 2017.|13:36 | Izvor: eKapija
foto: Santiago Cornejo/shutterstock.com
Kako  pregovarati  sa  različitim  tipovima  klijenata?  -  Ovladajte  jedinstvenom  metodologijom  za
unapređenje prodaje pregovaranja i liderstva
10.02.2017.
Modul 1 - Veština uticaja kao najefikasniji alat za poboljšanje poslovanja
- Upoznavanje sa agendom i ciljevima obuke
- Značaj veštine uticaja u savremenom poslovanju
- Veština uticaja kao efikasna podrška u pregovaranju, vođenju i prodaji
- Pozitivan izvor uticaja pozitivna reakcija
Modul 2 -Sistemski pristup prepoznavanju psihološkog profila sagovornika
- 4 osnovna tipa ljudi
- Alat za efikasnu procenu 4 tipa ljudi
- Kako izvršiti uticaj u komunikaciji na različite tipove ljudi eksterno i interno
- Osnovne potrebe 4 tipa ljudi
Modul 3 - Sistemski pristup uticaju
- Sve komunikacijske, pregovaračke, prodajne i marketinške tehnike imaju svoje poreklo
- Klasifikacija svih tehnika u 10 izvora moći i uticaja
- Kako izvori vremena deluju u realnim životnim i poslovnim situacijama
- Izgradnja sistema uticaja
Modul 4 - Kako koristiti algoritam uticaja
- Povezivanje izvora uticaja sa tipovima ljudi
- Pravilna upotreba tehnike vođenja ka bolu i zadovoljstvu
- Različite varijacije 4 osnovna tipa ljudi
- Tehnika SSSSS kao najefikasnije sredstvo korigovanja negativnog stava
- Evaluacija seminara i dodela sertifikata
Kome je seminar namenjen?
Menadžerima prodaje, rukovodiocima, direktorima, zaposlenima u prodaji i nabavci, HR menadžerima,
zaposlenima u marketing sektoru, i svima onima koji imaju potrebu da u komunikaciji koriguju nečiji
stav, ili da ga suptilno razuvere.
Zašto preporučujemo seminar?

GENERALI OSIGURANJE SRBIJA a.d.o. kliping centar Srbije
www.ninamedia.rs

http://www.ekapija.com/website/sr/page/1656156/Kako-pregovarati-sa-razliitim-tipovima-klijenata?-Ovladajte-jedinstvenom-metodologijom-za-unapreenje-prodaje-pregovaranja-i-liderstva-10-februar-2017-D-R-Gilbert-Centar
http://www.ninamedia.rs


2/2

Medij:
Vreme:

Link:

27.01.2017 13:36

http://www.ekapija.com/website/sr/page/1656156/Kako-pregovarati-sa-različitim-tipovima-klijenata?-
Autori:
Teme:

ekapija.com

Generali osiguranje; Konkurencija..
Naslov: Kako pregovarati sa različitim tipovima klijenata? Ovladajte jedinstvenom
metodologijom za unapređenje prodaje pregovaranja i liderstva -10. februar 2017....

Zato što u korenu svakog uspeha leži nečija sposobnost da pozitivno utiče na druge ljude i pridobija ih za
svoje vizije. Međutim, zbog previše agresivnog pristupa koji se dugo forsira ljudi su sve više imuni na
klasičan vid uticaja i neophodna nam je nova metodologija koja nam omogućava da utičemo a da ne
iritiramo sagovornika.
Ko je predavač?
Dragiša Ristovski, D.R.Gilbert poseduje više od 20 godina praktičnog poslovnog iskustva na različitim
pozicijama od komercijaliste na terenu do direktora. Kao trener poslovnih veština počeo je da radi pre 15
godina, a danas su oblasti njegove ekspertize direktna prodaja, pregovaranje, motivacija zaposlenih i
liderstvo.  Autor  je  bestselera  "Gube  samo  oni  koji  ne  igraju  i  "Arena  prodaje"  objavljene  pod
pseudonimom D.R. Gilbert. A kasnije su usledile knjige: "Dobijaju svi oni koji igraju", "Lider je u vama",
"Prodajni ring", Mapa uspeha", "Veština uticaja", "Kako unaprediti svoje pregovaračke veštine?", "Kako
postati efikasan menadžer prodaje?" i najnovija "101 tehnika uticaja".
U poslovnim krugovima je poznat kao energičan predavač, koji na svojim seminarima i treninzima
pozitivnom energijom konstantno drži pažnju i motiviše slušaoce. Osnivač je direktor D.R. Gilbert centar
group-a d.o.o. i D.R. Gilbert consultinga kao i suvlasnik u još dve firme. Radi kao stalni konsultant
unapređenja prodaje za više renomiranih kompanija i predsednik je "Udruženja Profesionalnih Prodavaca
Srbije".
Početkom 2012. godine je osnovao "Akademiju komercijalne komunikacije" koja je zvanično otpočela sa
radom 2.  juna  kada  je  upisana  prva  generacija  polaznika.  2014.  godine  osnovao  je  "Akademiju
menadžerskih veština" koja je uspešno privela kraju prvi semestar. Pored Akademija kreator još 9
autorskih programa edukacije poslovnih veština, kao i  pokretač regionalne Konferencije prodajnih
strategija.
Svoju  trenersku  edukaciju  je  sticao  na  brojnim seminaraima i  treninzima,  a  značajno  upotpunio
nezamenljivim praktičnim iskustvom. U toku svoje karijere je održao više od 1000 treninga, seminara i
predavanja u svim zemljama Ex Yugoslavije na kojima je učestvovalo nešto više od 18.000 polaznika. Do
sada su na njegovim seminarima prisustvovali predstavnici iz više od 500 kompanija među kojima su:
Banca intesa, ProCredit banka, Bosch, NIS Gasprom Neft, Coca-Cola Hellenic, Komercijalna banka, Uniqa
osiguranje, Hemofarm, DDOR Novi Sad, Jat Airways, Neoplanta, Galenika, Metalac, Delta Generali
osiguranje, Peštan, HE Đerdap, Bambi-Banat, Foodland, Galerija podova, Tarkett Group, BASF, AMSS
osiguranje, Alpha Bank, NLB Bank (BiH), Erste banka, Subotička mlekara, Office shoes, Piraeus bank....
2011. godine je započeo saradnju sa Mokrogorskom školom menadžmenta gde drži obuke u oblasti
prodajnih veština. U novembru 2008. godine u organizaciji kompanije Hemel imao je prilike da održi
predavanje na kome je gostovao jedan od najvećih svetskih autoriteta iz oblasti marketinga i prodaje. J.
Conrad Levinson.
Objavio je više od 200 tekstova u poslovnim i uže stručnim časopisima sa aktuelnim poslovnim temama.
A za svoj rad i dostignuća je dobio i nekoliko zvaničnih priznanja.
Kako radimo?
Trening je organizovan po principu 4 sesije od 80 minuta, koje predstavljaju kombinaciju interaktivnog
predavanja i vežbi sa dosta primera iz prakse. Svi polaznici pored edukacije dobijaju radni materijal,
sertifikat  D.R.Gilbert  centra  (podržan  od  UPPS-a),  mogućnost  konsultacija  nakon  seminara  sa
predavačem. U pauzama je obezbeđen laki obrok i osveženje.
Kada i gde se seminar održava?
10.02.2017. u prostorijama D.R. Gilbert Centra, Ilirska 5, 11000 Beograd. Od 10.00h do 16.10 h.
Kotizacija:
139€. U januaru i februaru smo obezbedili 40% popusta na seminare, tako da je vrednost kotizacije
83,4€ po učesniku.
Plaćanje je potrebno izvršiti pre održavanja seminara.
Dodatne informacije i rezervacije:
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Posle saobraćajne nesreće 2014. porodica Miletić vodi sudsku bitku sa osiguravajućom kompanijom.
Sudski veštak: Dete staro tri meseca nije moglo da doživi strah niti da oseti povredeTROMESEČNA ćerka
Nemanje i Ivane Miletić nije dobila naknadu štete posle saobraćajne nesreće koju su preživeli u junu
2014. godine, jer - "nije osetila ni strah, ni bol". Iako je beba zadobila nagnječenje glave i provela je tri
dana u Univerzitetskoj dečijoj klinici u Beogradu, prema mišljenju osiguravajućeg društva, a sada i
sudskog veštaka, ona nije pretrpela nikakvu traumu!Porodica Miletić putovala je ka Beogradu, kada je u
Grockoj u njihovu traku prešao automobil iz suprotnog smera i zakucao se u njih. Srećom, u stravičnom
sudaru nije bilo mrtvih. Ivana Miletić teže je povređena, a Nemanja, koji je bio za volanom njihovog
"fijata",  prošao  je  sa  lakšim  povredama.  Tromesečna  devojčica  je  hitno  prebačena  u  bolnicu  i
konstatovano joj  je "nagnječenje poglavine".Porodica je ubrzo angažovala advokata radi  naknade
nematerijalne štete. Od "Đenerali osiguranja" stigao je odgovor da za bebu ne mogu da isplate naknadu,
jer ona nije pretrpela strah i da stepen povrede ne opravdava pravo na naknadu.Roditelji devojčice
odlučili su konačno da podnesu tužbu sudu. Dodatan šok za njih usledio je kada su saznali rezultate
veštačenja. Nakon što su tri stručnjaka odbila da obave veštačenje, sudski veštak dr Miodrag Blagojević,
neuropsihijatar, izneo je mišljenje da dete u uzrastu od tri meseca nije moglo da doživi emociju straha,
koja se javlja tek u kasnijem uzrastu, kao ni da dete u tom uzrastu nije moglo da trpi bolove! On nije
želeo da za medije komentariše svoju analizu, jer je suđenje u toku.Miletići su neprijatno iznenađeni
rezultatima veštačenja.- Prosto, ne možemo da verujemo i da jedan lekar i da osiguravajuće društvo
smatraju  da  moje  dete  nije  živo  biće  -  ogorčen  je  Nemanja,  otac  devojčice  koja  uskoro  puni  tri
godine.Njihov advokat Nebojša Perović kaže da je znao da bebe u uzrastu od pet-šest meseci ne mogu
da trpe strah i bol, onda bi verovatno i sam manje brinuo za zdravlje svoje dece, jer iz svega ovoga
proizlazi da je svejedno ako se dete povredi ili udari.- I kao laiku mi je poznato da beba dok je još u
stomaku oseća i prima sve ono što mama preživljava, pa je zbog toga i poseban odnos celokupnog
društva prema trudnicama - naglašava Perović. - Uzimajući u obzir da je bebi povređena glavica, da je
majka prestala da je doji, usled povreda koje je ona zadobila, zvuči mi neverovatno da oni smatraju kao
da se ništa nije dogodilo.Advokat Nebojša PerovićPAMTE SVE IZ MAJČINOG STOMAKAPREMA rečima
primarijusa dr medicinskih nauka Dragomira Brankovića, koji decenijama proučava temu bola i stresa
kod novorođenčadi i napisao je knjigu o tome, bebe su osetljivije od odraslih ljudi.- Osećaju bol još od
24. nedelje u stomaku i mogu da ga zapamte - objašnjava Branković. - Ne osećaju isto kao odrasli, već
mnogo intenzivnije i bol je mnogo jači! Pritom, ne mogu da verbalizuju i da opišu šta ih boli - da kažu
gde, koliko jako, ovde... Pritom, svaki hronični bol može dovesti do oštećenja mozga. Bol je inače
prijatelj čoveku, jer bismo mnogo više umirali da ga nema, čuva ga i upozorava."ĐENERALI": POSTUPILI
SMO PO SUDSKOJ PRAKSIZAKONSKA regulativa kao i uslovi osiguranja predviđaju da se nematerijalna
šteta u vidu pretrpljenog straha i bola nadoknađuje svakom licu koje je takvu vrstu štete pretrpelo, a u
visini koja se određuje s obzirom na dužinu trajanja i intenzitet pretrpljenog straha i bola. Sudski veštaci
medicinske struke (za oblast neuropsihijatrije) procenjuju dužinu trajanja i intenzitet straha i bola, na
osnovu čega se utvrđuje visina naknade. Međutim, navedeni veštaci neuropsihijatrijske struke stoje na
stanovištu da deca starosti do tri meseca nemaju razvijene receptore za bol i strah, te je na osnovu
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takvog vladajućeg stava medicinske struke, sudska praksa u Republici Srbiji stala na stanovište da deci
do tri meseca starosti ne priznaje pravo na naknadu nematerijalne štete zbog straha i bola.U skladu sa
navdenom praksom postupa i "Đenerali osiguranje Srbija" pri čemu prilikom rešavanja svakog odštetnog
zahteva konsultuje medicinsku struku i u skladu sa njihovim nalazom utvrđuje postojanje i visinu štete.U
konkretnom slučaju, veštak neuropsihijatar je potvrdio da u trenutku saobraćajne nesreće beba porodice
Miletić  nije imala razvijene receptore za bol  i  strah, te je iz  tog razloga odbijen zahtev za isplatu
nematerijalne štete.Međutim, ukoliko se u toku sudskog postupka utvrdi drugačije "Đenerali osiguranje
Srbija" će isplatiti celokupnu nematerijalnu štetu za koju se utvrdi da je devojčica pretrpela, a takođe
ćemo preispitati i  svoje dalje postupanje i dosadašnje stavove sudskih veštaka, neuropsihijatrijske
struke, na čijim stručnim nalazima je praksa zasnovana.(Direkcija za komunikacije "Đenerali osiguranja")
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Sa  holesterolom  raste  i  cena  polise  osiguranja,  ali  bi  krvni  pritisak  iznad  180  sa  115  u  većini
osiguravajućih kuća ipak bio znak da ovakav ugovor sa vama ne potpisuje.Uslovi za osiguranje života
delimično se razlikuju u zavisnosti od kompanija koje ih nude, ali  su osnovni uslovi uglavnom isti:
pogoršanje zdravstvenih parametara poskupljuje polisu, a velike komplikacije i pojedine bolesti potpuno
isključuju mogućnost ovakvog osiguranja.Za zdravlje nas sve češće pitaju i bankari, i to pre nego što
vam odobre  stambeni  kredit.  Većina  banaka,  naime,  zahteva  da  klijent  ima polisu  zdravstvenog
osiguranja za sve vreme otplate ovakvog zajma. U slučaju da se dužniku nešto desi, njegova porodica
bila bi zaštićena i ne bi morala da vraća kredit, već bi to učinila osiguravajuća kuća. Dešava se da zbog
zdravstvenog stanja pojedini klijenti ostanu bez polise osiguranja, a posledično i bez kredita, poput Ivane
Kovačević, čija je priča uzburkala društvene mreže na internetu. Ona je bez kredita ostala jer zbog
dijagnoze dijabetesa nije mogla da se životno osigura.U osiguravajućim kućama, pak, tvrde da ova
dijagnoza ne diskvalifikuje automatski osiguranika za ovakvu polisu. "Sama dijagnoza dijabetesa nije
diskvalifikujuća za osiguranje  života.  To znači  da ćemo od klijenta zatražiti  dodatnu zdravstvenu
dokumentaciju, na osnovu koje će lekar cenzor proceniti konkretan slučaj i doneti odluku", kaže za
Novosti direktorka Sektora za životno osiguranje i bankoosiguranje "Đenerali osiguranja" Biljana Penić
Barišić.Kako ističe, nisu sve dijagnoze iste, niti se svi ljudi leče na isti način. "Klijent koji boluje od neke
bolesti može ući u osiguranje pod određenim uslovima, drugačijim od takozvanog standardnog rizika, to
jest uz povećanje premije ili smanjenje osigurane sume. Premija zavisi i od vrste proizvoda, konkretnih
pokrića koja se nude, kao i od trajanja osiguranja. Važna je i starost osiguranika", navodi ona i dodaje da
ljudi koji boluju od karcinoma, ciroze jetre ili su doživeli infarkt, moždani udar sa komplikacijama ili imaju
ugrađen bajpas, ne mogu da uđu u osiguranje, kao ni oni koji su zavisnici od alkohola ili narkotika.U
"Viner štediše osiguranju" ističu da u ponudi imaju program životnog osiguranja koji je namenjen upravo
osobama koje nisu u potpunosti zdrave ili je njihova radna sposobnost umanjena. "U pitanju je '3D
osiguranje' koje ima tri dimenzije prilagođene različitim potrebama klijenata. Treću dimenziju ovog
programa mogu ugovoriti svi oni koji žele da štede novac. Mogu ga zaključiti lica od navršenih 14 godina
starosti, s tim da starost u trenutku isteka ugovora može biti najviše 75 godina. Ovo važi i za osobe koje
imaju dijabetes tip 1. Osobe koje imaju dijabetes tip 2 mogu da ugovore i druge programe osiguranja, uz
uvećanje osigurane sume. U svakom slučaju, neophodno je priložiti medicinsku dokumentaciju koja
potvrđuje dijagnozu", navodi Duško Jotić iz Sektora za osiguranje života i procenu rizika ove kuće.Više
pročitajte u današnjim Večernjim novostima.
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Građanin, ako hoće da se osigura, prisiljen je da prođe pravo lekarsko “sito i rešeto”, a pojedine bolesti
ga stavljaju na crnu listu. Za zdravlje nas pita i većina bankara, pre nego što odobre stambeni kreditSA
holesterolom raste i cena polise životnog osiguranja, ali bi krvni pritisak iznad 180 sa 115 u većini
osiguravajućih kuća ipak bio znak da ovakav ugovor sa vama - ne potpisuje. Uslovi za osiguranje života
delimično se razlikuju u zavisnosti od kompanija koje ih nude, ali  su osnovni uslovi uglavnom isti:
pogoršanje zdravstvenih parametara poskupljuje polisu, a velike komplikacije i pojedine bolesti potpuno
isključuju mogućnost ovakvog osiguranja.Za zdravlje nas sve češće pitaju i bankari, i to pre nego što
vam odobre  stambeni  kredit.  Većina  banaka,  naime,  zahteva  da  klijent  ima polisu  zdravstvenog
osiguranja za sve vreme otplate ovakvog zajma. U slučaju da se dužniku nešto desi, njegova porodica
bila bi zaštićena i ne bi morala da vraća kredit, već bi to učinila osiguravajuća kuća. Dešava se da zbog
zdravstvenog stanja pojedini klijenti ostanu bez polise osiguranja, a posledično i bez kredita, poput Ivane
Kovačević, čija je priča “uzburkala” društvene mreže na internetu. Ona je bez kredita ostala jer zbog
dijagnoze dijabetesa nije mogla da se životno osigura.U osiguravajućim kućama, pak, tvrde da ova
dijagnoza ne diskvalifikuje automatski osiguranika za ovakvu polisu.- Sama dijagnoza dijabetesa nije
diskvalifikujuća za osiguranje života - kaže za “Novosti” Biljana Penić Barišić, direktorka Sektora za
životno osiguranje i bankoosiguranje “Đenerali osiguranja”. - To znači da ćemo od klijenta zatražiti
dodatnu zdravstvenu dokumentaciju, na osnovu koje će lekar cenzor proceniti konkretan slučaj i doneti
odluku.Kako ističe, nisu sve dijagnoze iste, niti se svi ljudi leče na isti način:- Klijent koji boluje od neke
bolesti, može ući u osiguranje pod određenim uslovima, drugačijim od takozvanog standardnog rizika, to
jest uz povećanje premije ili smanjenje osigurane sume. Premija zavisi i od vrste proizvoda, konkretnih
pokrića koja se nude, kao i od trajanja osiguranja. Važna je i starost osiguranika.Biljana Penić Barišić
ističe  da  ljudi  koji  boluju  od  karcinoma,  ciroze  jetre  ili  su  doživeli  infarkt,  moždani  udar  sa
komplikacijama ili  imaju ugrađen stent ili  bajpas, ne mogu da uđu u osiguranje, kao ni oni koji su
zavisnici od alkohola ili narkotika.U “Viner štediše osiguranju” ističu da u ponudi imaju program životnog
osiguranja  koji  je  namenjen  upravo  osobama koje  nisu  u  potpunosti  zdrave  ili  je  njihova  radna
sposobnost umanjena.- U pitanju je “3D osiguranje”, koje ima tri  dimenzije prilagođene različitim
potrebama klijenata - kaže Duško Jotić, iz sektora za osiguranje života i procenu rizika ove kuće. - Treću
dimenziju ovog programa mogu ugovoriti svi oni koji žele da štede novac. Mogu ga zaključiti lica od
navršenih 14 godina starosti, s tim da starost u trenutku isteka ugovora može biti najviše 75 godina. Ovo
važi i za osobe koje imaju dijabetes “tip 1”. Osobe koje imaju dijabetes “tipa 2” mogu da ugovore i druge
programe osiguranja, uz uvećanje premije ili smanjenje osigurane sume. U svakom slučaju neophodno je
priložiti medicinsku dokumentaciju koja potvrđuje dijagnozu.Slično je i kada je u pitanju visok krvni
pritisak, koja je jedna od najčešćih dijagnoza. U većini slučajeva, gornja granica sa kojom može da se
ugovori većina programa životnog osiguranja je 180 sa 115.U “Đeneraliju” navode da visok pritisak
najčešće podrazumeva povećanje premije, ali će klijent biti primljen u osiguranje.Na pitanje da li je bilo
slučajeva da su nekog klijenta odbili za osiguranje zbog odstupanja pojedinih zdravstvenih parametara
od referentnih vrednosti, poput, na primer, niskog gvožđa u krvi, naši sagovornici odgovaraju da to
svakako nije razlog. Ali, važan faktor bila bi informacija da li to ukazuje na neku drugu bolest koja bi
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uticala na sklapanje životnog osiguranja.VIŠE NEGO DETALjNI PREGLEDINeophodni lekarski pregledi
zavise od vrste polise životnog osiguranja i visine osigurane sume.Po pravilu - što je osigurana suma
veća, to su i pregledi detaljniji. Svaka osiguravajuća kuća ima tzv. male i velike lekarske preglede. Mali
podrazumevaju kompletnu laboratoriju krvi i urina (često se zahteva i HIV test), EKG i nalaz specijaliste.
Veliki podrazumeva još i dodatne pretrage, detaljnije nalaze krvi, sa prosekom vrednosti šećera, potom
najčešće i ultrazvuk abdomena, ultrazvuk srca, nalaz interniste, rendgen srca i pluća, a kod nekih i tumor
markere, stanje hormona...
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Srbija -
Građanin, ako hoće da se osigura, prisiljen je da prođe pravo lekarsko “sito i rešeto”, a pojedine bolesti
ga stavljaju na crnu listu. Za zdravlje nas pita i većina bankara, pre nego što odobre stambeni kredit
 SA holesterolom raste i cena polise životnog osiguranja, ali bi krvni pritisak iznad 180 sa 115 u većini
osiguravajućih kuća ipak bio znak da ovakav ugovor sa vama - ne potpisuje. Uslovi za osiguranje života
delimično se razlikuju u zavisnosti od kompanija koje ih nude, ali  su osnovni uslovi uglavnom isti:
pogoršanje zdravstvenih parametara poskupljuje polisu, a velike komplikacije i pojedine bolesti potpuno
isključuju mogućnost ovakvog osiguranja.Za zdravlje nas sve češće pitaju i bankari, i to pre nego što
vam odobre  stambeni  kredit.  Većina  banaka,  naime,  zahteva  da  klijent  ima polisu  zdravstvenog
osiguranja za sve vreme otplate ovakvog zajma. U slučaju da se dužniku nešto desi, njegova porodica
bila bi zaštićena i ne bi morala da vraća kredit, već bi to učinila osiguravajuća kuća. Dešava se da zbog
zdravstvenog stanja pojedini klijenti ostanu bez polise osiguranja, a posledično i bez kredita, poput Ivane
Kovačević, čija je priča “uzburkala” društvene mreže na internetu. Ona je bez kredita ostala jer zbog
dijagnoze dijabetesa nije mogla da se životno osigura.U osiguravajućim kućama, pak, tvrde da ova
dijagnoza ne diskvalifikuje automatski osiguranika za ovakvu polisu.- Sama dijagnoza dijabetesa nije
diskvalifikujuća za osiguranje života - kaže za “Novosti” Biljana Penić Barišić, direktorka Sektora za
životno osiguranje i bankoosiguranje “Đenerali osiguranja”. - To znači da ćemo od klijenta zatražiti
dodatnu zdravstvenu dokumentaciju, na osnovu koje će lekar cenzor proceniti konkretan slučaj i doneti
odluku.Kako ističe, nisu sve dijagnoze iste, niti se svi ljudi leče na isti način:- Klijent koji boluje od neke
bolesti, može ući u osiguranje pod određenim uslovima, drugačijim od takozvanog standardnog rizika, to
jest uz povećanje premije ili smanjenje osigurane sume. Premija zavisi i od vrste proizvoda, konkretnih
pokrića koja se nude, kao i od trajanja osiguranja. Važna je i starost osiguranika.STAROSNA GRANICA
Starosna granica do koje se može zaključiti životno osiguranje zavisi od vrste polise. Riziko polise, koje
najčešće ugovaraju klijenti banaka, mogu se zaključiti do 74 godine života, dok za mešovito osiguranje
(gde postoji i isplata štednje), osiguranici mogu biti stari najviše 65 godina.Biljana Penić Barišić ističe da
ljudi koji boluju od karcinoma, ciroze jetre ili su doživeli infarkt, moždani udar sa komplikacijama ili imaju
ugrađen stent ili  bajpas, ne mogu da uđu u osiguranje, kao ni  oni  koji  su zavisnici  od alkohola ili
narkotika.U “Viner štediše osiguranju” ističu da u ponudi imaju program životnog osiguranja koji je
namenjen upravo osobama koje nisu u potpunosti zdrave ili je njihova radna sposobnost umanjena.- U
pitanju je “3D osiguranje”, koje ima tri dimenzije prilagođene različitim potrebama klijenata - kaže Duško
Jotić, iz sektora za osiguranje života i procenu rizika ove kuće. - Treću dimenziju ovog programa mogu
ugovoriti svi oni koji žele da štede novac. Mogu ga zaključiti lica od navršenih 14 godina starosti, s tim
da starost u trenutku isteka ugovora može biti  najviše 75 godina. Ovo važi  i  za osobe koje imaju
dijabetes “tip 1”. Osobe koje imaju dijabetes “tipa 2” mogu da ugovore i druge programe osiguranja, uz
uvećanje premije ili smanjenje osigurane sume. U svakom slučaju neophodno je priložiti medicinsku
dokumentaciju koja potvrđuje dijagnozu.Slično je i kada je u pitanju visok krvni pritisak, koja je jedna od
najčešćih dijagnoza. U većini slučajeva, gornja granica sa kojom može da se ugovori većina programa
životnog osiguranja je 180 sa 115.ŠTA JE RIZIKO, A ŠTA MEŠOVITO Životno osiguranje može biti
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osiguranje života za slučaj smrti (riziko-osiguranje života), kada se osiguravač obavezuje da će na
osnovu uplaćenih premija osiguraniku ili osobi koju on odredi, isplatiti osiguranu svotu za slučaj smrti.
Drugi vid je osiguranje na doživljenje, kada se osigurana svota isplaćuje tek kada neko napuni ugovoreni
broj  godina.  Ipak,  preovladavaju  oblici  mešovitog  životnog  osiguranja  koji  osim  što  obuhvataju
pomenuta  dva,  sadrže  i  štednu  komponentu.U  “Đeneraliju”  navode  da  visok  pritisak  najčešće
podrazumeva povećanje premije, ali će klijent biti primljen u osiguranje.Na pitanje da li je bilo slučajeva
da su  nekog klijenta  odbili  za  osiguranje  zbog odstupanja  pojedinih  zdravstvenih  parametara  od
referentnih vrednosti, poput, na primer, niskog gvožđa u krvi, naši sagovornici odgovaraju da to svakako
nije razlog. Ali, važan faktor bila bi informacija da li to ukazuje na neku drugu bolest koja bi uticala na
sklapanje životnog osiguranja.VIŠE NEGO DETALjNI PREGLEDINeophodni lekarski pregledi zavise od
vrste polise životnog osiguranja i visine osigurane sume.Po pravilu - što je osigurana suma veća, to su i
pregledi  detaljniji.  Svaka  osiguravajuća  kuća  ima  tzv.  male  i  velike  lekarske  preglede.  Mali
podrazumevaju kompletnu laboratoriju krvi i urina (često se zahteva i HIV test), EKG i nalaz specijaliste.
Veliki podrazumeva još i dodatne pretrage, detaljnije nalaze krvi, sa prosekom vrednosti šećera, potom
najčešće i ultrazvuk abdomena, ultrazvuk srca, nalaz interniste, rendgen srca i pluća, a kod nekih i tumor
markere, stanje hormona...

Izvor: novosti
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Tromesečna ćerka Nemanje i Ivane Miletić nije dobila naknadu štete posle saobraćajne nezgode koju su
preživeli u junu 2014. godine, jer - "nije osetila ni strah, ni bol".Iako je beba zadobila nagnječenje glave i
provela je tri dana u Univerzitetskoj dečijoj klinici u Beogradu, prema mišljenju osiguravajućeg društva,
a sada i sudskog veštaka, ona nije pretrpela nikakvu traumu.

Porodica Miletić  putovala  je  ka Beogradu,  kada je  u  Grockoj  u  njihovu traku prešao automobil  iz
suprotnog smera i zakucao se u njih. Srećom, u stravičnom sudaru nije bilo mrtvih. Ivana Miletić teže je
povređena,  a  Nemanja,  koji  je  bio  za  volanom njihovog "fijata",  prošao je  sa  lakšim povredama.
Tromesečna devojčica je hitno prebačena u bolnicu i konstatovano joj je "nagnječenje poglavine", pišu
"Novosti".  Porodica je ubrzo angažovala advokata radi  naknade nematerijalne štete. Od "Đenerali
osiguranja" stigao je odgovor da za bebu ne mogu da isplate naknadu, jer ona nije pretrpela strah i da
stepen povrede ne opravdava pravo na naknadu.

Roditelji devojčice odlučili su da podnesu tužbu sudu. Dodatan šok za njih usledio je kada su saznali
rezultate  veštačenja.  Nakon  što  su  tri  stručnjaka  odbila  da  obave  veštačenje,  sudski  veštak
neuropsihijatar Miodrag Blagojević, izneo je mišljenje da dete u uzrastu od tri meseca nije moglo da
doživi emociju straha, koja se javlja tek u kasnijem uzrastu, kao ni da dete u tom uzrastu nije moglo da
trpi bolove. On nije želeo da za medije komentariše svoju analizu, jer je suđenje u toku.

Miletići su neprijatno iznenađeni rezultatima veštačenja.

"Prosto, ne možemo da verujemo i da jedan lekar i da osiguravajuće društvo smatraju da moje dete nije
živo biće", ogorčen je Nemanja, otac devojčice koja uskoro puni tri godine.

Njihov advokat Nebojša Perović kaže da je znao da bebe u uzrastu od pet-šest meseci ne mogu da trpe
strah i bol, onda bi verovatno i sam manje brinuo za zdravlje svoje dece, jer iz svega ovoga proizlazi da
je svejedno ako se dete povredi ili udari."I kao laiku mi je poznato da beba dok je još u stomaku oseća i
prima sve ono što mama preživljava, pa je zbog toga i  poseban odnos celokupnog društva prema
trudnicama", naglašava Perović. "Uzimajući u obzir da je bebi povređena glavica, da je majka prestala da
je doji, usled povreda koje je ona zadobila, zvuči mi neverovatno da oni smatraju kao da se ništa nije
dogodilo."

Prema rečima primarijusa dr medicinskih nauka Dragomira Brankovića, koji decenijama proučava temu
bola i stresa kod novorođenčadi i napisao je knjigu o tome, bebe su osetljivije od odraslih ljudi.

"Osećaju bol još od 24. nedelje u stomaku i mogu da ga zapamte. Ne osećaju isto kao odrasli, već
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mnogo intenzivnije i bol je mnogo jači! Pritom, ne mogu da verbalizuju i da opišu šta ih boli - da kažu
gde, koliko jako, ovde... Pritom, svaki hronični bol može dovesti do oštećenja mozga. Bol je inače
prijatelj čoveku, jer bismo mnogo više umirali da ga nema, čuva ga i upozorava", objašnjava Branković.

Ceo tekst "Novosti" možete pročitati OVDE.
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Beograd -- Sa holesterolom raste i cena polise životnog osiguranja, ali bi krvni pritisak iznad 180 sa 115
ipak bio znak da se ovakav ugovor sa vama - ne potpisuje.Životno osiguranje može biti osiguranje života
za slučaj smrti (riziko-osiguranje života), kada se osiguravač obavezuje da će na osnovu uplaćenih
premija osiguraniku ili  osobi koju on odredi,  isplatiti  osiguranu svotu za slučaj smrti.  Drugi vid je
osiguranje na doživljenje, kada se osigurana svota isplaćuje tek kada neko napuni ugovoreni broj godina.
Ipak, preovladavaju oblici mešovitog životnog osiguranja koji osim što obuhvataju pomenuta dva, sadrže
i štednu komponentu.Uslovi za osiguranje života delimično se razlikuju u zavisnosti od kompanija koje ih
nude, ali su osnovni uslovi uglavnom isti: pogoršanje zdravstvenih parametara poskupljuje polisu, a
velike komplikacije i pojedine bolesti potpuno isključuju mogućnost ovakvog osiguranja.Za zdravlje nas
sve češće pitaju i bankari, i to pre nego što vam odobre stambeni kredit. Većina banaka, naime, zahteva
da klijent ima polisu zdravstvenog osiguranja za sve vreme otplate ovakvog zajma. U slučaju da se
dužniku nešto desi, njegova porodica bila bi zaštićena i ne bi morala da vraća kredit, već bi to učinila
osiguravajuća  kuća.  Dešava  se  da  zbog  zdravstvenog  stanja  pojedini  klijenti  ostanu  bez  polise
osiguranja, a posledično i bez kredita, poput Ivane Kovačević, čija je priča “uzburkala” društvene mreže
na internetu. Ona je bez kredita ostala jer zbog dijagnoze dijabetesa nije mogla da se životno osigura. U
osiguravajućim kućama, pak, tvrde da ova dijagnoza ne diskvalifikuje automatski osiguranika za ovakvu
polisu. “Sama dijagnoza dijabetesa nije diskvalifikujuća za osiguranje života. To znači da ćemo od
klijenta zatražiti dodatnu zdravstvenu dokumentaciju, na osnovu koje će lekar cenzor proceniti konkretan
slučaj i doneti odluku”, kaže za Novosti Biljana Penić Barišić, direktorka Sektora za životno osiguranje i
bankoosiguranje “Đenerali osiguranja”. Kako ističe, nisu sve dijagnoze iste, niti se svi ljudi leče na isti
način: “Klijent koji boluje od neke bolesti, može ući u osiguranje pod određenim uslovima, drugačijim od
takozvanog standardnog rizika, to jest uz povećanje premije ili smanjenje osigurane sume. Premija zavisi
i od vrste proizvoda, konkretnih pokrića koja se nude, kao i od trajanja osiguranja. Važna je i starost
osiguranika”. Biljana Penić Barišić ističe da ljudi koji boluju od karcinoma, ciroze jetre ili su doživeli
infarkt, moždani udar sa komplikacijama ili imaju ugrađen stent ili bajpas, ne mogu da uđu u osiguranje,
kao ni oni koji su zavisnici od alkohola ili narkotika.Starosna granica do koje se može zaključiti životno
osiguranje zavisi  od vrste polise.  Riziko polise,  koje najčešće ugovaraju klijenti  banaka,  mogu se
zaključiti do 74 godine života, dok za mešovito osiguranje (gde postoji i isplata štednje), osiguranici
mogu biti stari najviše 65 godina.U “Viner štediše osiguranju” ističu da u ponudi imaju program životnog
osiguranja  koji  je  namenjen  upravo  osobama koje  nisu  u  potpunosti  zdrave  ili  je  njihova  radna
sposobnost umanjena. “U pitanju je “3D osiguranje”, koje ima tri  dimenzije prilagođene različitim
potrebama klijenata”, kaže Duško Jotić, iz sektora za osiguranje života i procenu rizika ove kuće. “Treću
dimenziju ovog programa mogu ugovoriti svi oni koji žele da štede novac. Mogu ga zaključiti lica od
navršenih 14 godina starosti, s tim da starost u trenutku isteka ugovora može biti najviše 75 godina. Ovo
važi i za osobe koje imaju dijabetes “tip 1”. Osobe koje imaju dijabetes “tipa 2” mogu da ugovore i druge
programe osiguranja, uz uvećanje premije ili smanjenje osigurane sume. U svakom slučaju neophodno je
priložiti medicinsku dokumentaciju koja potvrđuje dijagnozu”, kaže on. Slično je i kada je u pitanju visok
krvni pritisak, koja je jedna od najčešćih dijagnoza. U većini slučajeva, gornja granica sa kojom može da
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se ugovori većina programa životnog osiguranja je 180 sa 115. U “Đeneraliju” navode da visok pritisak
najčešće podrazumeva povećanje premije, ali će klijent biti primljen u osiguranje. Na pitanje da li je bilo
slučajeva da su nekog klijenta odbili za osiguranje zbog odstupanja pojedinih zdravstvenih parametara
od referentnih vrednosti, poput, na primer, niskog gvožđa u krvi, naši sagovornici odgovaraju da to
svakako nije razlog. Ali, važan faktor bila bi informacija da li to ukazuje na neku drugu bolest koja bi
uticala na sklapanje životnog osiguranja.
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Tromesečna ćerka Nemanje i Ivane Miletić nije dobila naknadu štete posle saobraćajne nezgode koju su
preživeli u junu 2014. godine, jer - "nije osetila ni strah, ni bol".
Iako je beba zadobila nagnječenje glave i provela je tri dana u Univerzitetskoj dečijoj klinici u Beogradu,
prema mišljenju osiguravajućeg društva, a sada i sudskog veštaka, ona nije pretrpela nikakvu traumu.
Porodica Miletić  putovala  je  ka Beogradu,  kada je  u  Grockoj  u  njihovu traku prešao automobil  iz
suprotnog smera i zakucao se u njih. Srećom, u stravičnom sudaru nije bilo mrtvih. Ivana Miletić teže je
povređena,  a  Nemanja,  koji  je  bio  za  volanom njihovog "fijata",  prošao je  sa  lakšim povredama.
Tromesečna devojčica je hitno prebačena u bolnicu i konstatovano joj je "nagnječenje poglavine", pišu
"Novosti".  Porodica je ubrzo angažovala advokata radi  naknade nematerijalne štete. Od "Đenerali
osiguranja" stigao je odgovor da za bebu ne mogu da isplate naknadu, jer ona nije pretrpela strah i da
stepen povrede ne opravdava pravo na naknadu.
Roditelji devojčice odlučili su da podnesu tužbu sudu. Dodatan šok za njih usledio je kada su saznali
rezultate  veštačenja.  Nakon  što  su  tri  stručnjaka  odbila  da  obave  veštačenje,  sudski  veštak
neuropsihijatar Miodrag Blagojević, izneo je mišljenje da dete u uzrastu od tri meseca nije moglo da
doživi emociju straha, koja se javlja tek u kasnijem uzrastu, kao ni da dete u tom uzrastu nije moglo da
trpi bolove. On nije želeo da za medije komentariše svoju analizu, jer je suđenje u toku.
Miletići su neprijatno iznenađeni rezultatima veštačenja.
"Prosto, ne možemo da verujemo i da jedan lekar i da osiguravajuće društvo smatraju da moje dete nije
živo biće", ogorčen je Nemanja, otac devojčice koja uskoro puni tri godine.
Njihov advokat Nebojša Perović kaže da je znao da bebe u uzrastu od pet-šest meseci ne mogu da trpe
strah i bol, onda bi verovatno i sam manje brinuo za zdravlje svoje dece, jer iz svega ovoga proizlazi da
je svejedno ako se dete povredi ili udari.
"I kao laiku mi je poznato da beba dok je još u stomaku oseća i prima sve ono što mama preživljava, pa
je zbog toga i poseban odnos celokupnog društva prema trudnicama", naglašava Perović. "Uzimajući u
obzir da je bebi povređena glavica, da je majka prestala da je doji, usled povreda koje je ona zadobila,
zvuči mi neverovatno da oni smatraju kao da se ništa nije dogodilo."
Prema rečima primarijusa dr medicinskih nauka Dragomira Brankovića, koji decenijama proučava temu
bola i stresa kod novorođenčadi i napisao je knjigu o tome, bebe su osetljivije od odraslih ljudi.
"Osećaju bol još od 24. nedelje u stomaku i mogu da ga zapamte. Ne osećaju isto kao odrasli, već
mnogo intenzivnije i bol je mnogo jači! Pritom, ne mogu da verbalizuju i da opišu šta ih boli - da kažu
gde, koliko jako, ovde… Pritom, svaki hronični bol može dovesti do oštećenja mozga. Bol je inače prijatelj
čoveku, jer bismo mnogo više umirali da ga nema, čuva ga i upozorava", objašnjava Branković.
Ceo tekst "Novosti" možete pročitati OVDE .
Izvor: 021

GENERALI OSIGURANJE SRBIJA a.d.o. kliping centar Srbije
www.ninamedia.rs

http://tanjuginfo.rs/bez-odstete-za-bebu-povredjenu-u-udesu-jer-ona-ne-oseca-bol-strah/
http://www.ninamedia.rs


1/2

Medij:
Vreme:

Link:

30.01.2017 16:11

http://www.kamatica.com/vest/zivotnu-polisu-obara-visoki-pritisak/49630
Autori:
Teme:

kamatica.com

Novosti
Konkurencija..; Generali osiguranje

Naslov: Životnu polisu obara visoki pritisak

5389

Građanin, ako hoće da se osigura, prisiljen je da prođe pravo lekarsko “sito i rešeto”, a pojedine bolesti
ga stavljaju na crnu listu. Za zdravlje nas pita i većina bankara, pre nego što odobre stambeni kredit.Sa
holesterolom raste i cena polise životnog osiguranja, ali bi krvni pritisak iznad 180 sa 115 u većini
osiguravajućih kuća ipak bio znak da ovakav ugovor sa vama - ne potpisuje. Uslovi za osiguranje života
delimično se razlikuju u zavisnosti od kompanija koje ih nude, ali  su osnovni uslovi uglavnom isti:
pogoršanje zdravstvenih parametara poskupljuje polisu, a velike komplikacije i pojedine bolesti potpuno
isključuju mogućnost ovakvog osiguranja.Za zdravlje nas sve češće pitaju i bankari, i to pre nego što
vam odobre  stambeni  kredit.  Većina  banaka,  naime,  zahteva  da  klijent  ima polisu  zdravstvenog
osiguranja za sve vreme otplate ovakvog zajma. U slučaju da se dužniku nešto desi, njegova porodica
bila bi zaštićena i ne bi morala da vraća kredit, već bi to učinila osiguravajuća kuća. Dešava se da zbog
zdravstvenog stanja pojedini klijenti ostanu bez polise osiguranja, a posledično i bez kredita, poput Ivane
Kovačević, čija je priča “uzburkala” društvene mreže na internetu. Ona je bez kredita ostala jer zbog
dijagnoze dijabetesa nije mogla da se životno osigura.U osiguravajućim kućama, pak, tvrde da ova
dijagnoza ne diskvalifikuje automatski osiguranika za ovakvu polisu.- Sama dijagnoza dijabetesa nije
diskvalifikujuća za osiguranje života - kaže za “Novosti” Biljana Penić Barišić, direktorka Sektora za
životno osiguranje i bankoosiguranje “Đenerali osiguranja”. - To znači da ćemo od klijenta zatražiti
dodatnu zdravstvenu dokumentaciju, na osnovu koje će lekar cenzor proceniti konkretan slučaj i doneti
odluku.Kako ističe, nisu sve dijagnoze iste, niti se svi ljudi leče na isti način:- Klijent koji boluje od neke
bolesti, može ući u osiguranje pod određenim uslovima, drugačijim od takozvanog standardnog rizika, to
jest uz povećanje premije ili smanjenje osigurane sume. Premija zavisi i od vrste proizvoda, konkretnih
pokrića koja se nude, kao i od trajanja osiguranja. Važna je i starost osiguranika.Biljana Penić Barišić
ističe  da  ljudi  koji  boluju  od  karcinoma,  ciroze  jetre  ili  su  doživeli  infarkt,  moždani  udar  sa
komplikacijama ili  imaju ugrađen stent ili  bajpas, ne mogu da uđu u osiguranje, kao ni oni koji su
zavisnici od alkohola ili narkotika.

STAROSNA GRANICAStarosna granica do koje se može zaključiti životno osiguranje zavisi od vrste polise.
Riziko polise, koje najčešće ugovaraju klijenti banaka, mogu se zaključiti do 74 godine života, dok za
mešovito osiguranje (gde postoji i isplata štednje), osiguranici mogu biti stari najviše 65 godina.

U “Viner štediše osiguranju” ističu da u ponudi imaju program životnog osiguranja koji je namenjen
upravo osobama koje nisu u potpunosti zdrave ili je njihova radna sposobnost umanjena.- U pitanju je
“3D osiguranje”, koje ima tri dimenzije prilagođene različitim potrebama klijenata - kaže Duško Jotić, iz
sektora za osiguranje života i procenu rizika ove kuće. - Treću dimenziju ovog programa mogu ugovoriti
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svi oni koji žele da štede novac. Mogu ga zaključiti lica od navršenih 14 godina starosti, s tim da starost
u trenutku isteka ugovora može biti najviše 75 godina. Ovo važi i za osobe koje imaju dijabetes “tip 1”.
Osobe koje imaju dijabetes “tipa 2” mogu da ugovore i druge programe osiguranja, uz uvećanje premije
ili smanjenje osigurane sume. U svakom slučaju neophodno je priložiti medicinsku dokumentaciju koja
potvrđuje  dijagnozu.Slično  je  i  kada je  u  pitanju  visok  krvni  pritisak,  koja  je  jedna od  najčešćih
dijagnoza. U većini slučajeva, gornja granica sa kojom može da se ugovori većina programa životnog
osiguranja je 180 sa 115.U “Đeneraliju” navode da visok pritisak najčešće podrazumeva povećanje
premije, ali će klijent biti primljen u osiguranje.Na pitanje da li je bilo slučajeva da su nekog klijenta
odbili za osiguranje zbog odstupanja pojedinih zdravstvenih parametara od referentnih vrednosti, poput,
na primer, niskog gvožđa u krvi, naši sagovornici odgovaraju da to svakako nije razlog. Ali, važan faktor
bila bi informacija da li to ukazuje na neku drugu bolest koja bi uticala na sklapanje životnog osiguranja.

ŠTA JE RIZIKO, A ŠTA MEŠOVITOŽivotno osiguranje može biti osiguranje života za slučaj smrti (riziko-
osiguranje života), kada se osiguravač obavezuje da će na osnovu uplaćenih premija osiguraniku ili osobi
koju on odredi, isplatiti osiguranu svotu za slučaj smrti. Drugi vid je osiguranje na doživljenje, kada se
osigurana svota isplaćuje tek kada neko napuni ugovoreni  broj  godina. Ipak, preovladavaju oblici
mešovitog životnog osiguranja koji osim što obuhvataju pomenuta dva, sadrže i štednu komponentu.

VIŠE NEGO DETALjNI PREGLEDI
Neophodni lekarski pregledi zavise od vrste polise životnog osiguranja i visine osigurane sume.Po pravilu
- što je osigurana suma veća, to su i pregledi detaljniji. Svaka osiguravajuća kuća ima tzv. male i velike
lekarske preglede. Mali podrazumevaju kompletnu laboratoriju krvi i urina (često se zahteva i HIV test),
EKG i nalaz specijaliste. Veliki podrazumeva još i dodatne pretrage, detaljnije nalaze krvi, sa prosekom
vrednosti šećera, potom najčešće i ultrazvuk abdomena, ultrazvuk srca, nalaz interniste, rendgen srca i
pluća, a kod nekih i tumor markere, stanje hormona...
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Građanin, ako hoće da se osigura, prisiljen je da prođe pravo lekarsko “sito i rešeto”, a pojedine bolesti
ga stavljaju na crnu listu. Za zdravlje nas pita i većina bankara, pre nego što odobre stambeni kredit.Sa
holesterolom raste i cena polise životnog osiguranja, ali bi krvni pritisak iznad 180 sa 115 u većini
osiguravajućih kuća ipak bio znak da ovakav ugovor sa vama - ne potpisuje. Uslovi za osiguranje života
delimično se razlikuju u zavisnosti od kompanija koje ih nude, ali  su osnovni uslovi uglavnom isti:
pogoršanje zdravstvenih parametara poskupljuje polisu, a velike komplikacije i pojedine bolesti potpuno
isključuju mogućnost ovakvog osiguranja.Za zdravlje nas sve češće pitaju i bankari, i to pre nego što
vam odobre  stambeni  kredit.  Većina  banaka,  naime,  zahteva  da  klijent  ima polisu  zdravstvenog
osiguranja za sve vreme otplate ovakvog zajma. U slučaju da se dužniku nešto desi, njegova porodica
bila bi zaštićena i ne bi morala da vraća kredit, već bi to učinila osiguravajuća kuća. Dešava se da zbog
zdravstvenog stanja pojedini klijenti ostanu bez polise osiguranja, a posledično i bez kredita, poput Ivane
Kovačević, čija je priča “uzburkala” društvene mreže na internetu. Ona je bez kredita ostala jer zbog
dijagnoze dijabetesa nije mogla da se životno osigura.U osiguravajućim kućama, pak, tvrde da ova
dijagnoza ne diskvalifikuje automatski osiguranika za ovakvu polisu.- Sama dijagnoza dijabetesa nije
diskvalifikujuća za osiguranje života - kaže za “Novosti” Biljana Penić Barišić, direktorka Sektora za
životno osiguranje i bankoosiguranje “Đenerali osiguranja”. - To znači da ćemo od klijenta zatražiti
dodatnu zdravstvenu dokumentaciju, na osnovu koje će lekar cenzor proceniti konkretan slučaj i doneti
odluku.Kako ističe, nisu sve dijagnoze iste, niti se svi ljudi leče na isti način:- Klijent koji boluje od neke
bolesti, može ući u osiguranje pod određenim uslovima, drugačijim od takozvanog standardnog rizika, to
jest uz povećanje premije ili smanjenje osigurane sume. Premija zavisi i od vrste proizvoda, konkretnih
pokrića koja se nude, kao i od trajanja osiguranja. Važna je i starost osiguranika.Biljana Penić Barišić
ističe  da  ljudi  koji  boluju  od  karcinoma,  ciroze  jetre  ili  su  doživeli  infarkt,  moždani  udar  sa
komplikacijama ili  imaju ugrađen stent ili  bajpas, ne mogu da uđu u osiguranje, kao ni oni koji su
zavisnici od alkohola ili narkotika.

STAROSNA GRANICAStarosna granica do koje se može zaključiti životno osiguranje zavisi od vrste polise.
Riziko polise, koje najčešće ugovaraju klijenti banaka, mogu se zaključiti do 74 godine života, dok za
mešovito osiguranje (gde postoji i isplata štednje), osiguranici mogu biti stari najviše 65 godina.

U “Viner štediše osiguranju” ističu da u ponudi imaju program životnog osiguranja koji je namenjen
upravo osobama koje nisu u potpunosti zdrave ili je njihova radna sposobnost umanjena.- U pitanju je
“3D osiguranje”, koje ima tri dimenzije prilagođene različitim potrebama klijenata - kaže Duško Jotić, iz
sektora za osiguranje života i procenu rizika ove kuće. - Treću dimenziju ovog programa mogu ugovoriti
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svi oni koji žele da štede novac. Mogu ga zaključiti lica od navršenih 14 godina starosti, s tim da starost
u trenutku isteka ugovora može biti najviše 75 godina. Ovo važi i za osobe koje imaju dijabetes “tip 1”.
Osobe koje imaju dijabetes “tipa 2” mogu da ugovore i druge programe osiguranja, uz uvećanje premije
ili smanjenje osigurane sume. U svakom slučaju neophodno je priložiti medicinsku dokumentaciju koja
potvrđuje  dijagnozu.Slično  je  i  kada je  u  pitanju  visok  krvni  pritisak,  koja  je  jedna od  najčešćih
dijagnoza. U većini slučajeva, gornja granica sa kojom može da se ugovori većina programa životnog
osiguranja je 180 sa 115.U “Đeneraliju” navode da visok pritisak najčešće podrazumeva povećanje
premije, ali će klijent biti primljen u osiguranje.Na pitanje da li je bilo slučajeva da su nekog klijenta
odbili za osiguranje zbog odstupanja pojedinih zdravstvenih parametara od referentnih vrednosti, poput,
na primer, niskog gvožđa u krvi, naši sagovornici odgovaraju da to svakako nije razlog. Ali, važan faktor
bila bi informacija da li to ukazuje na neku drugu bolest koja bi uticala na sklapanje životnog osiguranja.

ŠTA JE RIZIKO, A ŠTA MEŠOVITOŽivotno osiguranje može biti osiguranje života za slučaj smrti (riziko-
osiguranje života), kada se osiguravač obavezuje da će na osnovu uplaćenih premija osiguraniku ili osobi
koju on odredi, isplatiti osiguranu svotu za slučaj smrti. Drugi vid je osiguranje na doživljenje, kada se
osigurana svota isplaćuje tek kada neko napuni ugovoreni  broj  godina. Ipak, preovladavaju oblici
mešovitog životnog osiguranja koji osim što obuhvataju pomenuta dva, sadrže i štednu komponentu.

VIŠE NEGO DETALjNI PREGLEDI
Neophodni lekarski pregledi zavise od vrste polise životnog osiguranja i visine osigurane sume. Po pravilu
- što je osigurana suma veća, to su i pregledi detaljniji. Svaka osiguravajuća kuća ima tzv. male i velike
lekarske preglede. Mali podrazumevaju kompletnu laboratoriju krvi i urina (često se zahteva i HIV test),
EKG i nalaz specijaliste. Veliki podrazumeva još i dodatne pretrage, detaljnije nalaze krvi, sa prosekom
vrednosti šećera, potom najčešće i ultrazvuk abdomena, ultrazvuk srca, nalaz interniste, rendgen srca i
pluća, a kod nekih i tumor markere, stanje hormona...
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"Allianz je u kontaktu sa QBE oko potencijalnog spajanja, ali ta kompanija je samo jedan od nekoliko
mogućih targeta", kazao je neimenovani izvor za Reuters. Protekle sedmice se špekulisalo da je Allianz
viđen i kao mogući kupac bilo kog dela biznisa italijanskog Generali-ja, koji bi morao biti prodat u slučaju
preuzimanja ovog osiguravača od strane banke Intesa Sanpaolo. Očekuje se da bi se ove godine mogla
intezivirati spajanja na tržištu osiguranja, a Australija je posebno atraktivna zbog činjenice da njeno
stanovništvo i privreda rastu većim stopama nego što je to slučaj u drugim razvijenim zemljama, a
regulativa je značajno stabilnija nego u zemljama u razvoju. QBE bi mogao posebno biti zanimljiv Allianz-
u jer se uklapa u njegov fokus rasta putem osiguranja imovine i šteta, dok je, primera radi, Zurich, s
kojim je nemačka kompanija više od godinu dana pregovarala, manje interesantan zbog fokusa na
životno osiguranje. Akcije austalijskog osiguranja skočile su tokom jučerašnjeg trgovanja pet procenata,
da  bi  do  kraja  dana  bili  neutralisani  svi  dobici,  dok  su  akcije  Allianz-a  pale  1,7  odsto.  Nemački
"Handesblatt" objavio je u nedelju da je Allianz spreman platiti 15 australijskih dolara po akciji za QBE,
vrednujući firmu 20 milijardi australijskih dolara (oko 15 milijardi dolara). QBE spada među 20 najvećih
osiguravača na svetu, a posluje u Severnoj Americi i Evropi, kao i u Australiji i Novom Zelandu.
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